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“Smart Used Car”
มากกว่าคุณค่ารถมือสอง



ประสบการณ์ใหม่กับกรุงศรี ออโต้
“กรุงศรี ออโต้” ผู้น�ำธุรกิจสินเชื่อยำนยนต์ เครือ

ธนำคำรกรุงศรีอยุธยำ จ�ำกัด (มหำชน) ให้บริกำรสินเชื่อ
ยำนยนต์ครบวงจร ได้แก่ สินเชื่อเพื่อคนมีรถ “คำร์ ฟอร์ 
แคช” สินเชื่อรถบ้ำน “กรุงศรี รถบ้ำน” สินเชื่อรถใหม่ 
“กรุงศรี นิว คำร์” สินเชื่อรถเต็นท์ “กรุงศรี ยูสด์ คำร์” 
สินเชื่อรถบรรทุกใหม่ “กรุงศรี ทรัค” สินเชื่อซื้อรถยนต์ไว้
ใช้ในกิจกำร “กรุงศรี ฟลีท แอนด์ ลีสซิ่ง” ซึ่งให้บริกำรโดย
กลุม่งำนธุรกจิสนิเชือ่ยำนยนต์ ธนำคำรกรงุศรอียธุยำ จ�ำกดั 
(มหำชน) สินเชื่อรถจักรยำนยนต์ “กรุงศรี มอเตอร์ไซค์” 
สินเชื่อบิ๊ก ไบค์ “กรุงศรี บิ๊ก ไบค์” สินเชื่อบิ๊ก ไบค์มือสอง 
“กรุงศรี ยูสด์ บิ๊ก ไบค์” และสินเชื่อเพ่ือผู้แทนจ�ำหน่ำย
รถยนต์ “กรุงศรี อินเวนทอรี่ ไฟแนนซ์” ซึ่งให้บริกำรโดย
บริษัท อยุธยำ แคปปิตอล ออโต้ ลีส จ�ำกัด (มหำชน)

ลูกค้ำสำมำรถเลือกใช้บริกำรสินเชื่อของกรุงศรี ออโต้ 
พร้อมรับค�ำปรึกษำท้ังเรื่องรถและเรื่องเงิน ช่วยให้เร่ือง
เงินเป็นเรื่องง่ำย ผ่ำนสำขำกรุงศรี ออโต้ ทั่วประเทศ รวม
ท้ังสำขำของธนำคำรกรุงศรีอยุธยำท่ัวประเทศ ท่ีท�ำกำร
ไปรษณย์ีไทยทีใ่ห้บรกิำร เคำน์เตอร์เซอร์วสิ 7-Eleven หรอื
ติดต่อ “กรุงศรี ออโต้ คอลเซ็นเตอร์” โทร. 02-740-7400 
กด 1 เพื่อรับบริกำร “เดลิเวอรี่” พร้อมท�ำสัญญำถึงบ้ำน 
หรือติดตำมรำยละเอียดเพ่ิมเติมท่ี www.krungsriauto.
com หรือ www.facebook.com/krungsriauto
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Krungsri Auto s Talk

Smart & Honesty
ในช่วงหลำยปีทีผ่่ำนมำ ธรุกจิจ�ำหน่ำยรถยนต์มอืสองเตบิโต

ขึ้นอย่ำงมำก มีปัจจัยหลำยอย่ำงที่ท�ำให้วงกำรธุรกิจนี้มีควำม
ก้ำวหน้ำเป็นที่ไว้วำงใจของผู้บริโภคมำกขึ้น ขณะเดียวกันผมก็
สังเกตเห็นกำรเปลี่ยนแปลงของพฤติกรรมผู้บริโภคที่สำมำรถ
เข้ำถึงแหล่งข้อมูลได้ฉับไว เพื่อกำรตัดสินใจเลือกซื้อรถยนต ์
มือสองที่ตอบโจทย์ชีวิตของตนเอง

Smart ค�ำนี้ต้องยกให้กับผู ้เลือกซ้ือรถยนต์มือสองที่มี 
กำรพิจำรณำรอบด้ำนก่อนตัดสินใจซื้อ ทั้งควำมคุ้มค่ำด้ำน 
งบประมำณกบัคณุภำพสนิค้ำ กำรศกึษำสภำพเครือ่งยนต์กลไก 
รวมถึงชื่อเสียงของดีลเลอร์ เป็นต้น  

ส่วน Honesty ค�ำนี้ต้องยกให้กับบรรดำดีลเลอร์รถมือสอง 
เพรำะหลำยท่ำนท่ีผมรู้จักสร้ำงเน้ือสร้ำงตัวมำจำกกำรขำย
รถเพียง 1-2 คัน อำศัยใช้ “ควำมรู้” ในกำรคัดเลือกรถและ 
“ควำมซื่อสัตย์” ในกำรให้บริกำร จนกิจกำรเติบโตและขยำย
ไปหลำยสำขำก็มี  

นอกจำกนั้นดีลเลอร์รถมือสองรุ่นใหม่ในยุคน้ียังพัฒนำ 

กำรขำยผ่ำนช่องทำงอินเทอร์เน็ต ได้ช่วยให้วงกำรจ�ำหน่ำยรถ
มือสองมีควำมทันสมัย ก้ำวหน้ำ บริกำรได้ฉับไว ซึ่งสอดคล้อง
กับพฤติกรรมของ Smart Customer 

กรุงศรี ออโต้ ในฐำนะฟันเฟืองหนึ่งท่ีมีควำมเกี่ยวเนื่อง
กับกำรเติบโตของธุรกิจจ�ำหน่ำยรถมือสอง ได้ด�ำเนินธุรกิจ
อย่ำงสมำร์ทเพ่ือให้สอดคล้องกับกำรเปลี่ยนแปลง เช่น กำร
เปิดเว็บไซต์ www.krungsrimarket.com เป็นตลำดกลำงให้
ดีลเลอร์มำใช้พื้นที่บนโลกไซเบอร์เพื่อเพิ่มโอกำสในกำรขำย  
หรือกำรเป็นผู้น�ำในตลำดออกโปรแกรมขยำยเวลำรับประกัน
อะไหล่เทียบเท่ำรถป้ำยแดง (Extended Warranty) ซึ่งสร้ำง
ควำมพึงพอใจให้กับทั้งผู้ซื้อและผู้ขำย เป็นต้น

ในฐำนะผู้น�ำสินเชื่อยำนยนต์ กรุงศรี ออโต้ จะไม่หยุดยั้ง
กำรพัฒนำในกำรเป็น Smart Auto Finance เพื่อรองรับควำม
ต้องกำรของ Smart Customer พร้อมกันนั้นจะเป็นเพื่อนคู่คิด
และสนับสนุนดีลเลอร์ด้วยควำมมุ่งม่ันด�ำเนินธุรกิจภำยใต้กำร
ให้สินเชื่ออย่ำงรับผิดชอบเพื่อกำรเติบโตอย่ำงยั่งยืน

ไพโรจน์ ชื่นครุฑ
ประธำนคณะเจ้ำหน้ำที่ด้ำนธุรกิจสินเชื่อยำนยนต์

ธนำคำรกรุงศรีอยุธยำ จ�ำกัด (มหำชน)
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The Memory

“สร้าง ซ่อม เสริม”
ส่งต่อความรักสู่การเรียนรู้
ผ่าน “ห้องสมุดกรุงศรี ออโต้”

หลังจำกเริ่มโครงกำรสร้ำง-ซ่อม-เสริม ห้องสมุดกรุงศรี 
ออโต้ ปีที่ 1 ณ โรงเรียนบ้ำนเสลำ จังหวัดบุรีรัมย์ เมื่อเดือน
มิถุนำยนที่ผ่ำนมำ ทำงกรุงศรี ออโต้ ก็เดินหน้ำสำนต่อ 
โครงกำรเพ่ือมอบโอกำสและพัฒนำกำรศึกษำให้กับเด็ก
นักเรียนในพ้ืนท่ีห่ำงไกล โดยในช่วงปลำยเดือนมิถุนำยน-
สงิหำคม ทำงกรงุศร ีออโต้ ได้จดักจิกรรม ณ ห้องสมดุกรุงศรี 

ออโต้ เพิม่ขึน้อกี 4 แห่ง ได้แก่ โรงเรยีนวิชำวด ีจงัหวัดนครสวรรค์ โรงเรยีนชมุชนวดั
ปลักชะเมำ จังหวัดสงขลำ โรงเรียนบ้ำนคลองตำมั่น จังหวัดปรำจีนบุรี และโรงเรียน
บ้ำนนำอ่ำง จงัหวดัอดุรธำน ีงำนนีไ้ด้รบัควำมร่วมมอืจำกทัง้อำสำสมคัรกรงุศรี ออโต้ 
และดีลเลอร์ในพื้นที่อย่ำงเต็มที่ ทั้งตอกตะปู ทั้งทำสี ปรับปรุงภูมิทัศน์ สันทนำกำร 
เรยีกว่ำเสยีเหง่ือไม่ว่ำ แต่ขอให้เดก็ๆ ได้มห้ีองสมดุและรอยยิม้กถ็อืว่ำเป็นควำมสขุใจ
กันถ้วนหน้ำแล้ว 

คุณภูมินันท์ วัฒนเวช 
เอสซีซี มอเตอร์ จังหวัดสระแก้ว

“เป็นครั้งแรกที่ได้มำร่วมกิจกรรมมอบ
ห้องสมุดกับกรุงศรี ออโต้ รู้สึกประทับใจกับ
กำรท�ำงำนของกรุงศรี ออโต้ ที่เตรียมพร้อม  
มีกำรท�ำกำรบ้ำน รับฟังควำมเห็นจำกคณะครู
ในโรงเรยีนก่อน ท�ำให้มกีำรเตรยีมวสัดอุปุกรณ์
ท่ีเข้ำไปเติมเต็มตรงตำมควำมต้องกำร ดิฉัน

เองมีลูกสองคนอยู่ในวัยเรียน อยู่ ป.2 หนึ่งคนและอนุบำล 2 อีก
หนึ่งคน คือเป็นวัยไล่เลี่ยกับเด็กนักเรียนในโรงเรียนที่เรำไปส่งมอบ
ห้องสมุด รู้สึกดีใจที่ได้เห็นเด็กๆ มีห้องสมุด มีหนังสือคุณภำพที่คัด
สรรมำ เพรำะแม้จะเป็นโรงเรียนเล็กๆ ในชนบท แต่มีกำรพัฒนำ 
และเชื่อว่ำยังมีโอกำสพัฒนำอีกมำก” 

คุณสิงหราช บัวราษฎร์ 
เต็นท์ขวัญทิชา จังหวัดสระแก้ว

“ครั้งน้ีผมไปร่วมกิจกรรมซีเอสอำร์กับ
กรุงศรี ออโต้ เป็นครั้งแรก ผมชอบนะเพรำะ
ว่ำท�ำแบบครบวงจร คือมีทั้งห้องสมุด หนังสือ 
คอมพิวเตอร์ ผมเห็นแล้วยังน่ำเข้ำไปนั่งเลย 
ผมว่ำมีประโยชน์มำกในกำรไปให้กับโรงเรียน
ทีข่ำดแคลนจรงิๆ ผมชอบไปท�ำบญุกบัโรงเรยีน

หรือชุมชนที่ทุรกันดำร ถ้ำมีอีกก็ชวนผมด้วยนะครับ”  

คุณจันทราพร สาระคุณ 
เจ เอส ฮอนด้า จังหวัดนครสวรรค์

“โรงเรยีนวชิำวดเีป็นโรงเรยีนทีอ่ยูไ่ม่ไกลจำก
ตัวเมืองนครสวรรค์เลย แต่น้อยคนมำกจะรู้จัก 
ซึง่กำรให้ห้องสมดุแก่โรงเรยีนถอืว่ำเป็นโครงกำร
ที่ดีมำก เพรำะกำรให้หนังสือเท่ำกับเป็นกำรให้
ควำมรู้แก่เด็กๆ โดยตรง ให้ควำมรู้เท่ำกับให้
โอกำส ซึ่งทำง เจ เอส ฮอนด้ำ เองก็สนับสนุน
กจิกรรมดีๆ  แบบนีม้ำตลอด ตวัพีเ่องกไ็ม่เคยรูจ้กัโรงเรยีนนีม้ำก่อน 
กระทั่งได้ไปสร้ำงห้องสมุดมอบให้โรงเรียนนี้กับทำงกรุงศรี ออโต้ 
กลับมำแล้วก็เลยอยำกจะไปช่วยอีก ก็เลยชวนน้องๆ ที่บริษัทกลับ
ไปช่วยครูอีกเรื่อยๆ เช่น ปลูกต้นไม้บ้ำง ท�ำน�้ำว่ำนหำงจระเข้ไป
ให้เด็กๆ ขำยเป็นรำยได้เสริมบ้ำง เด็กๆ ที่นี่แม้จะมีชีวิตที่ค่อนข้ำง
ล�ำบำก แต่ก็เป็นเด็กน่ำรัก และคุณครูก็สอนดีมำก”  
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คุณประโยชน์ อภิรมย์รักษ์ ปกรณ์นาทวียานยนต์ และจะนะซูซูกิ จังหวัดสงขลา
“รู้สึกโชคดีมำกที่ได้ไปร่วมสร้ำง ซ่อม เสริม กับทำงกรุงศรี ออโต้ ในครั้งนี้ ผมเป็นดีลเลอร์ที่อยู่ในพื้นที่อยู่แล้วก็เลย

ได้มโีอกำสไปร่วมมอบทนุกำรศกึษำให้เดก็ๆ ในโรงเรยีนชมุชนวดัปลกัชะเมำ อ�ำเภอนำทว ีจงัหวดัสงขลำ ซึง่นอกจำกมอบ
ทุนกำรศึกษำแล้วก็ยังมีอำสำสมัครมำจัดกิจกรรมสันทนำกำร พัฒนำภูมิทัศน์ และทำสีรั้วโรงเรียนด้วย ควำมประทับใจ 
ของโครงกำรน้ีส�ำหรับผมแล้วไม่ได้อยู่ที่กำรให้ทุนกำรศึกษำหรือสร้ำงห้องสมุดให้อย่ำงเดียว เพรำะหลำยโครงกำรมำ 
สร้ำงแล้วจบ แต่กรงุศร ีออโต้ เขำมกีำรตดิตำม ไม่ได้มกีำรสร้ำงใหม่เพยีงอย่ำงเดยีว แต่เขำยงักลบัมำซ่อมและเสรมิให้ตวั
ห้องสมุดสำมำรถใช้งำนได้อยู่ตลอด เป็นโครงกำรที่มีควำมต่อเนื่องและได้ประโยชน์จริงๆ ซึ่งพอคนให้มำบ่อยๆ ก็เหมือน
เป็นกำรกระตุ้นให้คนรับเขำดูแลรักษำได้อีกทำง ทีนี้เด็กๆ ก็จะได้มีห้องสมุดดีๆ ใช้อยู่ตลอด” 

คุณโกเมศ กันตจารนิติ นิติยนต์มอเตอร์เซลล์ จังหวัดสระแก้ว
“วนันัน้ผมไปช่วยทำส ีปลกูต้นไม้ ผมว่ำกำรให้แบบนีเ้ป็นกำรให้ทัง้ทำงตรงและทำงอ้อม ทำงตรงคอืโรงเรยีน

และเดก็ๆ ได้มห้ีองสมดุใช้งำน ทำงอ้อมคอืเป็นกำรปลกูฝังให้เดก็ๆ ได้รูจ้กักำรให้ กำรแบ่งปันให้ผูอ้ืน่ ซึง่ตอนนี้ 
อำจจะยังไม่เห็นผล เด็กๆ อำจจะยังไม่รู้ว่ำท�ำไมผู้ใหญ่ถึงต้องมำ เขำอำจรู้แค่ว่ำมีห้องสมุด มีอำหำร มีขนม
มำแจก แต่พอเขำโตขึ้น ค่อยๆ ซึมซับสิ่งเหล่ำน้ีเข้ำไป เช่ือสิว่ำเมื่อเขำมีโอกำส เขำก็จะกลำยเป็นผู้ให้เอง
โดยอัตโนมัติ อีกอย่ำงกำรให้ท�ำให้เด็กๆ ที่ขำดโอกำสได้รู้ว่ำเขำไม่ได้อยู่โดดเดี่ยวในสังคม ยังมีคนที่พร้อมจะ 
ช่วยเหลือพวกเขำอยู่รอบตัว”

คุณวีรวงศ์ วัฒนเวช 
ทีจี ออโต้ ในเครือสมชาย คาร์ เซ็นเตอร์ จังหวัดสระแก้ว

“โครงกำรนีเ้ป็นโครงกำรทีด่เีพรำะกรงุศร ีออโต้ ไม่ได้มอบแต่ทนุหรอืหนงัสอื 
แต่มกีำรจดัสร้ำงห้องสมดุด้วย ซึง่ผมเหน็ว่ำเป็นประโยชน์ต่อเดก็ทัง้โรงเรยีน รุน่
นี้จบออกไป รุ่นใหม่ก็ยังได้ใช้ประโยชน์ ผมเห็นแววตำเด็กๆ แล้วสัมผัสได้ว่ำ
เด็กๆ มีควำมสุข กำรหยิบยื่นโอกำสเป็นสิ่งส�ำคัญ กำรได้อ่ำนหนังสือดีๆ อำจ
ปลดลอ็กควำมคดิภำยในของเดก็คนหนึง่เลยกไ็ด้ เหมอืนผมทีเ่คยปลดลอ็กควำม
คดิตวัเองเพยีงเพรำะครัง้หนึง่ได้ตดิตำมดเูฟซบุก๊ไลฟ์ของวำทยกรระดบัโลกท่ำน
หนึ่งและได้เปลี่ยนมุมมองกำรท�ำธุรกิจของผมไปโดยสิ้นเชิง” 

คุณสรโชติ ตั้งโชติสกุล 
สมโภชน์ คาร์เซ็นเตอร์ 
จังหวัดอุดรธานี

“งำนบญุ งำนกศุลกบัทำงกรงุศร ีออโต้ นี่
ผมไม่เคยพลำดทีจ่ะเข้ำร่วม อย่ำงครัง้ก่อน 
ก็เคยไปร่วมกันสร้ำงกุฎิพระสงฆ์ที่วัดป่ำ
รวมธรรม จังหวัดอุดรธำนีนี่แหละ ครั้งนี้

ก็ไปร่วมทำสี ท�ำห้องสมุดให้ทำงโรงเรียนก็ดีนะ ทั้งผู้อ�ำนวยกำร
โรงเรยีน ชำวบ้ำน เขำมคีวำมสำมคัคกีนัมำก ให้กำรต้อนรบัขบัสู ้
เป็นอย่ำงดี แถมท�ำโจ๊กและข้ำวหลำมมำต้อนรับซึ่งอร่อยมำก  
อีกทั้งเด็กๆ ก็น่ำรักมำก” 

คุณพงศ์ศักดิ์ สันติประภากร 
พงศ์ศักดิ์ คาร์เซ็นเตอร์ จังหวัดนครสวรรค์

“ผมเป็นคนนครสวรรค์ แต่กลับไม่เคยไปโรงเรียน 
วชิำวดเีลย และไม่เคยรูจ้กัโรงเรยีนนีม้ำก่อน จนกระทัง่ได้
ไปร่วมงำนกับทำงกรุงศรี ออโต้ อันที่จริงจำกตัวโรงเรียน
ที่อยู่ในเขตอ�ำเภอเมืองนครสวรรค์ เด็กๆ สำมำรถเข้ำไป

เรียนโรงเรียนใหญ่ๆ ในเมืองได้ไม่ยำก แต่ผู้ปกครองเลือกที่จะให้ลูก
เรียนโรงเรียนวิชำวดี ซึ่งมีเด็กเพียง 30-40 คน แปลว่ำครอบครัวของ
น้องๆ ขำดก�ำลังทรัพย์จริงๆ ผมจึงรู้สึกยินดีมำกที่ทำงกรุงศรี ออโต้ 
ชวนมำร่วมมอบโอกำสดีๆ ให้กับน้องๆ และจำกนี้ไปก็คงไปสนับสนุน
ช่วยเหลือเด็กๆ กันอีกเรื่อยๆ แน่นอน” 

คุณวรินทร ตังคะประเสริฐ ฮอนด้าประสิทธิ์มอเตอร์สระแก้ว จังหวัดสระแก้ว
“ชอบท�ำกิจกรรมกำรกุศลให้กับโรงพยำบำล โรงเรียนให้เด็กๆ แบบนี้อยู่แล้ว ไม่ว่ำจะงำนเล็กงำนใหญ่ ถ้ำช่วย

จังหวัดได้ ตอบแทนสังคมได้ก็จะท�ำ ส�ำหรับกำรสร้ำงห้องสมุดนี่เป็นสิ่งที่ดีมำกนะ เป็นสิ่งที่เด็กๆ ทุกรุ่นสำมำรถใช้
งำนได้ รุ่นพี่จบไป รุ่นน้องก็ยังใช้ได้ ส�ำหรับพี่ปีนี้เป็นครั้งแรกที่ได้มำร่วมกิจกรรมดีๆ แบบนี้กับกรุงศรี ออโต้ ไปถึง
ตกใจมำกที่เห็นอำสำสมัครมำช่วยกันเยอะขนำดนี้ ทำงเรำก็เตรียมพวกกำแฟ ข้ำวเหนียวหมูปิ้ง ขนมไปแจกทั้งเด็ก 
ทั้งอำสำสมัคร นอกจำกนี้ก็ร่วมให้ทุนกำรศึกษำกับน้องๆ อีก 10 ทุน ในส่วนของห้องสมุดนี่ทำงกรุงศรี ออโต้ เขำ
ท�ำดีมำก นอกจำกเด็กๆ แล้ว ชำวบ้ำนที่นั่นก็สำมำรถเข้ำไปใช้ได้ด้วย” 
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เมื่อวันที่ 19 มิถุนำยน ที่ผ่ำนมำ ทีมกรุงศรี ออโต้ สำขำ
สระบุรี เข้ำร่วมอวยพรเนื่องในโอกำสวันคล้ำยวันเกิด คุณ
เกรียงศักดิ์ ชาญคณิต ผู้บริหำร บริษัท สระบุรีฮอนด้า
คาร์ส์ จ�ากัด @ พร้อมฝำกค�ำอวยพรขอให้สุขภำพแข็งแรง 
กิจกำรรุ่งเรือง เฮงๆ รวยๆ ยิ่งขึ้นไป 

กรุงศรี ออโต้ สำขำสระบุรี ยังคงส่งต่อควำมยินดีสู่ลูกค้ำอย่ำง 
ต่อเน่ืองด้วยกำรน�ำทัพทีมสินเช่ือบุก โตโยต้านารายณ์แกรนด ์
จังหวัดลพบุรี เพื่อแสดงควำมยินดีในงำนวำงศิลำฤกษ์โชว์รูมใหม่
ของโตโยต้ำนำรำยณ์แกรนด์ บรหิำรงำนโดย กลุม่โตโยต้า อดุมชยั  
ลพบุรี ซึ่งเป็นผู้คร�่ำหวอดในแวดวงรถยนต์มำนำน 

โชว์รูม เอ็มจี เปิดโชว์รมูแห่งใหม่เมือ่วนัที ่25 มถินุำยนทีผ่่ำน
มำ ฤกษ์งำมยำมดีอย่ำงนี้ ทีมกรุงศรี ออโต้ สำขำอุบลรำชธำนี 
ก็ไม่ลืมหอบดอกไม้เข้ำไปแสดงควำมยินดีกับ คุณอิ๋ง-ศิริลักษณ์ 
เชียวสกุล แห่ง บจก. เอ็มจี เอ็มทู มอเตอร์สปอร์ต @ ขอให้
สำขำใหม่ยอดขำยถล่มทลำยเลยค่ะ 

กรุงศรี ออโต้ สำขำอุบลรำชธำนี เข้ำร่วมพิธีมอบรำงวัลเชิดชู
เกียรติ Best of the Best President’s Award แด่ คุณเจ-สุรศักดิ์ 
เหล่าสายเชื้อ แห่งโชว์รูม โตโยต้าดีเยี่ยม ณ โรงแรมสุนีย์แกรนด์ 
ในวันที่ 22 มิถุนำยน ที่ผ่ำนมำ 

แม้จะเป็นฤดูมรสุม แต่กรุงศรี ออโต้ สำขำอุบลรำชธำนี ก็ไม่
ย่อท้อ ออกเดนิสำยเยีย่มดลีเลอร์อย่ำงพร้อมหน้ำ เริม่จำก คณุก้อย-
ขรบิพร เศรษฐปิยานนท์ แห่งโชว์รมู ฮอนด้า อบุลพนัธุท์อง ต่อด้วย 
คุณตั้ม-สราวุธ เหล่าอยู่คง ผู้บริหำร บจก. มิตซูไทยยนต์ และ
ปิดท้ำยที่ สมยงคาร์เซ็นเตอร์ ศูนย์จ�ำหน่ำยรถยนต์มือสองเจ้ำใหญ่ 
โดยมีบิ๊กบอส คุณสมยง สิมณี หรือ เฮียหน่อย ให้กำรต้อนรับ 

คุณสมยง สิมณี คุณสราวุธ เหล่าอยู่คง
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แม้ฝนจะตกก็ไม ่ใช ่ป ัญหำส�ำหรับ
ฟุตบอลนัดกระชับมิตรที่ทำงกรุงศรี ยูสด์ 
คำร์ ร่วมกบัสมำคมผูป้ระกอบกำรรถยนต์
ใช้แล้วในภำคอสีำนจดัขึน้ ณ สนำมรำชนัย์ 
อคำเดมี่ เมื่อวันที่ 24 มิถุนำยน ที่ผ่ำนมำ 
@ แมทช์นี้กำรันตีควำมสนุกด้วยบรรดำ
นักเตะกิตติมศักดิ์ระดับผู้จัดกำรและเจ้ำ
ของดีลเลอร์รำยใหญ่ที่ให้เกียรติเข้ำร่วม
ฟำดแข้งนัดพิเศษนี้ 

กรุงศรี มอเตอร์ไซค์ สำขำศรีสะเกษ เข้ำร่วมแสดงควำมยินดีกับ เฮียแดง-คุณสุวัฒน์ 
ชยัสนัตติระกลู เจ้ำของ พรประเสรฐิมอเตอร์ ผูแ้ทนจ�ำหน่ำยรถจกัรยำนยนต์ยีห้่อ Yamaha/
GPX/Stallion ซึ่งได้เปิดสำขำใหม่ที่มำพร้อมกับควำมยิ่งใหญ่กว่ำเดิม ณ พีเอส มดแดง
มอเตอร์ สำขำศรีสะเกษ @ งำนนี้ทำงทีมกรุงศรี มอเตอร์ไซค์ ขอให้ยอดขำยปัง พี่น้อง
ชำวกรุงศรี ออโต้ พร้อมให้บริกำรเฮียแดงอย่ำงเต็มร้อย 

กรุงศรี ออโต้ โดยกรุงศรี ยูสด์ คำร์ ร่วมกับจังหวัด
อุบลรำชธำนี และคณะกรรมกำรโอลิมปิกแห่งประเทศไทย 
จัดงำน Olympic Day ในวันที่ 24 มิถุนำยนที่ผ่ำนมำ โดยใน
งำนได้จัดให้มีกิจกรรมเดิน-ว่ิง ซึ่งเป็นงำนเดิน-ว่ิงครั้งใหญ่ที่ม ี
ผู้เข้ำร่วมจำกในประเทศและต่ำงประเทศกว่ำ 50,000 คน 

นอกจำกงำนกีฬำแล้ว งำนเพ่ือสังคม เรำก็ชวนกันไปท�ำ
อย่ำงสม�่ำเสมอ โดยวันที่ 15 กรกฎำคมที่ผ่ำนมำ ทีมกรุงศรี 
ยูสด์ คำร์ ร่วมกับสมำคมผู้ประกอบกำรรถยนต์ใช้แล้ว จัดงำน 
Used Car Rally ครั้งที่ 2 บนเส้นทำงกรุงเทพฯ - เขำใหญ่ ใน
งำนมสีมำชกิผูป้ระกอบกำรรถยนต์ใช้แล้วเข้ำร่วมกว่ำ 600 คน 
@ นอกจำกควำมสนกุสนำนระหว่ำงทำงแล้วกย็งัมกีำรร่วมกนั
สนบัสนนุทนุกำรศกึษำและอปุกรณ์กฬีำแก่โรงเรยีน 31 แห่งใน
พื้นที่อ�ำเภอปำกช่อง จังหวัดนครรำชสีมำ  

ว่ำกนัว่ำงำนด้ำนกำรกฬีำนัน้เป็นควำมสำมำรถทีท่มีกรงุศร ียสูด์ คำร์ ถนดัพอๆ กบักำรบวก ลบ คณู หำร ล่ำสดุได้จดักจิกรรม ฟตุบอล 
แชร์บอล แชร์ใจ เพื่อสำนสัมพันธ์กับกลุ่มผู้ประกอบกำรรถยนต์ใช้แล้วในกรุงเทพฯ ณ สนำมฟุตบอล Winning Seven ย่ำนตลิ่งชัน 
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ทีมงำนกรุงศรี มอเตอร์ไซค์ สำขำนครปฐม เข้ำร่วมแสดงควำม
ยินดีกับ เฮียโรจน์-คุณชัยโรจน์ สิทธิเกรียงไกร ในกำรเปิดสำขำใหม่ 
เกรียงไกรมอเตอร์เซลล์ ณ ถนนรำชวิถี อ�ำเภอเมือง จังหวัดนครปฐม 

ทีมงำนกรุงศรี มอเตอร์ไซค์ ร่วมงำนสวดพระ
อภธิรรม คณุแม่ประสพสขุ ฉตัรมงคลยิง่ แห่ง กลุม่
บริษัทแอล เค เอส มอเตอร์ จ�ากัด และ บริษัท เค 
พี เจ มอเตอร์ จ�ากัด 

คุณกฤติยา ศรีสนิท กรรมกำรผู้จัดกำรใหญ่ บมจ. อยุธยำ แคปปิตอล ออโต้ 
ลีส และทีมกรุงศรี มอเตอร์ไซค์ ร่วมเป็นเจ้ำภำพสวดพระอภิธรรม คุณสมเกียรติ 
อุดมทรัพย์ บิดำของ คุณจินตนำ อุดมทรัพย์ ผู้จัดกำรใหญ่ด้ำนกำรค้ำ บจก. ไทย
ยามาฮ่ามอเตอร์ 

ทมีงำนกรงุศร ีมอเตอร์ไซค์ สำขำอดุรธำน ีเข้ำร่วมอวยพร
วนัเกดิ คณุนยิม เทพบปุผา เจ้ำของ หจก. นยิมการค้า อ�ำเภอ
บ้ำนผือ จังหวัดอุดรธำนี 

ทีมงำนกรุงศรี มอเตอร์ไซค์ สำขำชลบุรี 
เข้ำอวยพร ซ้อนนั-คณุนนัทวนั เอกจริตระกลู 
ผู้แทนจ�ำหน่ำยรถจักรยำนยนต์ Honda และ
บอสใหญ่แห่ง บจก. ส. เกือ้กลู มอเตอร์ สำขำ 
แยกบ้ำนสวน เนื่องในโอกำสวันคล้ำยวันเกิด 
@ ขอให้ซ้อนันมีสุขภำพแข็งแรงและเป็น
คู่ค้ำกับกรุงศรี ออโต้ ตลอดไป 

ทีมงำนกรุงศรี มอเตอร์ไซค์ เข้ำร่วมแสดงควำมยินดีกับ 
คุณกฎ ทรงเจียระพานิช ในงำนแกรนด์โอเพนนิ่ง Yamaha 
Riders Club ของ บจก. ศิริชัยมอเตอร์เซลส์ จังหวัดลพบุรี 
ซึ่งเป็นผู้แทนจ�ำหน่ำยรถบิ๊ก ไบค์ Yamaha, Triumph, KTM, 
Benelli และ Ducati 

ช่วงนี้ทีมกรุงศรี มอเตอร์ไซค์ ลงพื้นที่อย่ำงขยันขันแข็ง เริ่มจำกกำรยกทีมไปเข้ำร่วมอวยพรวันเกิด คุณนิธิพล อารยานุมาศ เจ้ำของ 
เอ็มซี ซุปเปอร์ไบค์ ผู้แทนจ�ำหน่ำยรถจักรยำนยนต์ Honda Bigbike ต่อด้วยเข้ำร่วมอวยพรวันเกิด คุณบุญยศ บุญเกียรติเจริญ  
ผู้บริหำร ยศเจริญฮอนด้า กิ่งแก้ว และ ยศเจริญ มอเตอร์ไบค์ ปิดท้ำยที่งำนวันเกิดของ คุณนิพนธ์ นิติโยธิน เจ้ำของ กลุ่มบริษัทตลาด
นัดมอเตอร์ไซค์ จ�ากัด และ บริษัท อรุณวรรณรัตน์ จ�ากัด ก่อนจะหอบดอกไม้ช่อใหญ่ไปร่วมแสดงควำมยินดีกับ คุณอุษา เตชะมนูญ  
เนื่องในโอกำสเปิดโชว์รูมใหม่ ร้านรชานนท์เจริญยนต์ สำขำถนนกำญจนำภิเษก กรุงเทพฯ 

คุณนิธิพล อารยานุมาศคุณบุญยศ บุญเกียรติเจริญ

คุณอุษา  เตชะมนูญ 

คุณนิพนธ์ นิติโยธิน
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กิจกรรมดีๆ จำกครอบครัวกรุงศรี ออโต้ ยังไม่หมดเพียง
เท่ำนี้ โดยเมื่อวันที่ 5-6 กรกฎำคม ที่ผ่ำนมำ ทีมงำนกรุงศรี 
มอเตอร์ไซค์ ได้ชวนดลีเลอร์หวัใจสเีขยีวทัง้หลำยมำร่วมกจิกรรม 
Dealer Meeting ภำคตะวันออกเฉียงเหนือ พร้อมกิจกรรม 
“ผ้าขาวม้าเฟ้ียว ผกูเสีย่วชาวอสีาน” ร่วมใจปลกูป่ำ ณ อทุยำน
แห่งชำติน�้ำพอง ปิดท้ำยด้วยกิจกรรมงำนเล้ียงภำคค�่ำในธีม 
ผ้ำขำวม้ำเฟี้ยว ผูกเสี่ยวชำวอีสำน ณ โรงแรมเจริญธำนี อ�ำเภอ
เมือง จังหวัดขอนแก่น

ข้อเสนอแนะของลูกค้ำคือหนึ่งในหัวใจที่ส�ำคัญสุดของกำรท�ำงำน โดยล่ำสุดทีม
กรุงศรี ออโต้ สำขำปรำจีนบุรี ได้เข้ำพบ คุณสุรพล ตังคะประเสริฐ หรือ เฮียพล 
ประธำนบริษัทในเครือเอสพีกรุ๊ป พร้อมด้วย คุณบิ๊ก-อรรถวัฒน์ ตังคะประเสริฐ 
กรรมกำรผูจ้ดักำร บจก. ดีทีส่ดุ คาร์แอนด์เซอร์วสิ เพ่ือรับฟังปัญหำและข้อเสนอแนะ 
ในกำรให้บริกำรของทีมงำน @ เรำสัญญำว่ำจะรักษำมำตรฐำนและน�ำข้อแนะน�ำ
มำพัฒนำบริกำรให้ดียิ่งๆ ขึ้นไปอย่ำงแน่นอน 

เพ่ือตอกย�้ำควำมรุ่งเรืองของกิจกำรที่เปิดมำกว่ำ 12 ปี ทำง บจก. 
โตโยต้า พาวิลเลี่ยน (2005) น�ำโดย คุณสุเทพ เจนจิรวัฒนา จึงได้จัด
งำนท�ำบุญประจ�ำปีเพื่อเสริมสร้ำงควำมเป็นสิริมงคล ณ โชว์รูมส�ำนักงำน
ใหญ่ ต�ำบลทับมำ อ�ำเภอเมือง จังหวัดระยอง @ แน่นอนว่ำทำงทีมงำน
กรุงศรี ออโต้ ไม่พลำดในกำรเข้ำร่วมงำนบุญครั้งนี้ด้วย 

ผู้บริหำรกรุงศรี ออโต้ ร่วมแสดงควำมยินดีในงำนวัน
คล้ำยวันเกิด คุณณรงค์ ตั้งทรงเจริญ ประธำนบริหำร 
กลุ่ม บริษัท กัลปพฤกษ์ ฮอนด้าออโตโมบิล จ�ากัด 
@ ขอให้คุณณรงค์มีสุขภำพแข็งแรง คิดถึงยอดขำยก็ให้ 
ยอดขำยเข้ำมำเยอะๆ นะคะ 

ทีมงำนกรุงศรี มอเตอร ์ไซค ์ น�ำโดย  
คุณกฤติยา ศรีสนิท กรรมกำรผู้จัดกำรใหญ่ 
บมจ. อยุธยำ แคปปิตอล ออโต้ ลีส ชวนผู้แทน 
จ�ำหน่ำยรถจักรยำนยนต์ภำคใต้มำร่วมงำน 
“ร่วมกันสร้างธนาคารอาหารทะเลให้โลมา” 
งำนนี้นอกจำกจะเป็นกำรเสริมสร้ำงควำม
สัมพันธ์ Dealer Meeting ในภำคใต้แล้วก็ยัง
มีกำรออกแรงซ่อมแซมและต่อเติมสะพำนเพื่อ
ชุมชนกำรท่องเที่ยวอ่ำวเตล็ด อ�ำเภอขนอม  
จงัหวดันครศรธีรรมรำช ก่อนจะต่อด้วยกจิกรรม 
งำนเลี้ยงภำคค�่ำในสไตล์ Pirates of the 
Caribbean ที่อบอุ่น เป็นกันเอง แบบฉบับ
ครอบครัวกรุงศรี ออโต้ 
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ปฏเิสธไม่ได้เลยว่ำตลำดยำนยนต์ในปัจจบุนันีไ้ม่ได้จ�ำกดัอยูท่ีร่ถป้ำยแดงอกีต่อไป ควำม
คุม้ค่ำ คุม้รำคำของรถประเภท “ยสูด์คำร์” หรอื “รถยนต์มอืสอง” ได้กลำยมำเป็นอกีทำงเลอืก 
ใหม่ที่เข้ำมำสร้ำงควำมคึกคักให้ตลำด และท�ำให้ผู้ใช้รถมีตัวเลือกท่ีหลำกหลำยท้ังในเรื่อง
รุ่นรถ และรำคำ พร้อมทั้งยังเพิ่มควำมมั่นใจในกำรขับขี่กับกำรปรับตัวเข้ำสู่ Smart Used 
Car ของบรรดำเต็นท์รถมือสองทั้งหลำยที่ต่ำงก็แข่งกันยกระดับ เปลี่ยนภำพลักษณ์ของค�ำ
ว่ำเต็นท์รถเก่ำให้เป็นโชว์รูมรถมือสองอันทันสมัย 

ลืมไปได้เลยกับภำพของรถมือสองที่จอดขำยตำมบ้ำนหรือเต็นท์รถขนำดกลำงที่มีแต่รถ 
รุน่เก่ำ เพรำะโชว์รมูรถยนต์มอืสองในปัจจบุนัต่ำงกค็รบครนัด้วยแผนกซ่อมบ�ำรงุ ประดับยนต์ 
พร้อมยกระดับบริกำรทั้งก่อนและหลังกำรขำย คัดสรรรุ่นรถที่ทันสมัย เรียกว่ำรถใหม่ออก
รุ่นไหน รถมือสองก็มีรุ่นนั้นๆ ให้เลือกเช่นกัน ไม่เพียงเท่ำนั้นผู้ประกอบกำรรถมือสองต่ำงก็
มีกำรสร้ำงแบรนด์ให้แข็งแกร่ง เสริมภำพลักษณ์ให้รถยนต์มือสองมีควำมน่ำเชื่อถือ น่ำขับขี่ 
ไม่ยิ่งหย่อนไปกว่ำรถยนต์ใหม่ป้ำยแดง ทว่ำแตกต่ำงด้วยรำคำที่ถูกกว่ำ และสำมำรถสร้ำง
ควำมคุ้มค่ำ สร้ำงคุณค่ำให้ผู้ใช้งำนได้มำกกว่ำแค่ค�ำว่ำ “รถมือสอง” 

“Smart Used Car”
มากกว่าคุณค่ารถมือสอง
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นี่คือหัวใจกำรขำยรถมือสองของ คุณที-วีรวงศ์ วัฒนเวช  
ผู ้บริหำรรุ ่นท่ี 2 ของสมชำย คำร์ เซ็นเตอร์ อ�ำเภอ
อรัญประเทศ จังหวัดสระแก้ว ซึ่งเข้ำมำสืบทอดกิจกำรรถ
มือสองต่อจำกคุณพ่อ สมชาย วัฒนเวช ผู้บุกเบิกกิจกำรรถ
มือสองแนวชำยแดนด้วยกำรน�ำรถท่ีตัวเองซื้อใช้มำจอดขำย
หน้ำบ้ำน จำกนั้นจึงขยำยเป็นเต็นท์รถ และกลำยเป็นโชว์รูม
จ�ำหน่ำยรถยนต์มือสองที่ครบเครื่องทั้งเรื่องคุณภำพรถ แผนก
ซ่อมบ�ำรุง และกำรบริกำรหลังกำรขำยที่ได้รับเสียงชื่นชมมำ
โดยตลอด

“จดุพลกิผนัของสมชาย คาร์ เซน็เตอร์คอืช่วงฟองสบูแ่ตก พอไฟแนนซ์ล้ม เตน็ท์รถ

ใหญ่ๆ กล้็มตามกนัไปด้วย แต่ส�าหรบัเราเหตกุารณ์นีก้ลายเป็นโอกาสทีท่�าให้สามารถ

ขยายกจิการให้ใหญ่ขึน้ เพราะลกูค้าต่างกเ็อารถมาขายให้กบัเราในราคาทีถ่กูมาก เรา

จงึสามารถเลอืกรถดใีนราคาถกูมาขายได้ ซึง่นัน่เป็นจดุเปลีย่นแรก ส่วนจดุเปลีย่นต่อ

มาคือเมื่อเรามีของดี มีรถดีๆ อยู่ เราก็ต้องการสร้างความเชื่อมั่นให้กับลูกค้าว่า การ

ใช้รถมือสองไม่ได้หมายถึงการย้อมแมว แต่หมายถึงความฉลาดเลือก ฉลาดใช้ เป็น

คนใช้เงินเป็น สมัยก่อนพอบอกว่าขายรถมือสองจะไม่มีใครอยากคบเพราะกลัวโดน

หลอก แต่นีก่ลบัเป็นแรงผลกัดนัทีส่�าคญัของผมในการปรบัปรงุคณุภาพของรถมอืสอง 

ปรับปรุงการขาย ยกคุณภาพเต็นท์รถให้ทัดเทียมกับโชว์รูมรถป้ายแดง หลักการของ

ผมง่ายมาก ผมคิดจากตัวเองว่าถ้าซื้อรถเรากลัวอะไร ค�าตอบคือกลัวโดนหลอก นั่น

แหละคือสิ่งที่เราต้องท�าให้ลูกค้า คือไม่หลอกลวง”

คุณทีย�้ำถึงควำมมุ่งมั่นที่ท�ำให้สมชำย คำร์ เซ็นเตอร์ในเจเนอเรชั่นที่ 2 พัฒนำมำ
เป็นโชว์รมูรถมอืสองทีท่นัสมยั รถทกุคนักำรนัตว่ีำไม่จมน�ำ้หรอืประสบอบุตัเิหตมุำก่อน 
มีกำรเช็กสภำพ เช็กช่วงล่ำง ก่อนจะน�ำไปทดสอบด้วยกำรวิ่งจริง แล้วจึงน�ำมำขำย

“เมื่อก่อนเต็นท์รถมือสองต้องจอดรถตากแดดติดถนน แต่ส�าหรับผมรถทุกคัน

ต้องอยู่ในโชว์รูมมีหลังคาคลุมอย่างดี คนที่ซื้อรถมือสองเขาไม่ได้ต้องการรถเก่าหรือ

รถตกรุ่น หรือรถที่ตากแดดจนสึกหรอ คนใช้รถมือสองยังคงต้องการรถรุ่นใหม่ รถ

สภาพดีเทียบเท่ามือหนึ่ง แต่ราคาต้องถูกกว่า 30 ถึง 50 เปอร์เซ็นต์ ซึ่งนี่คือเทรนด์

ของลูกค้าที่เราต้องจับให้ได้ เมื่อเรารู้เทรนด์ลูกค้า คราวนี้เราก็จะสามารถท�าตลาดได้

ง่ายขึน้ เช่นทีโ่ชว์รมูผม รถมอืหนึง่รุน่ไหนอยูใ่นกระแส ทีส่มชาย คาร์ เซน็เตอร์มหีมด 

คุณวีรวงศ์ วัฒนเวช, สมชาย คาร์ เซ็นเตอร์ 

“ยกระดับโชว์รูมเพื่อสร้างแบรนด์
รถมือสองให้แข็งแกร่ง” 
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รถราคาเป็นล้านก็ยังเคยเอามาขาย 

คือเรารู้ว่ามีลูกค้าต้องการ หรืออย่าง

ช่วงฤดูผลไม้ออกก็เน้นรถกระบะตอน

เดียวใส่คอกมาเรียบร้อย ใส่โช้กใหญ่ 

เปลีย่นยาง เสรมิแหนบ แจ้งกรมขนส่ง

ทางบกให้เรยีบร้อย ซึง่แม้จะก�าไรน้อย

แต่ก็ท�าให้ยอดกระบะตอนเดียวขาย

ออกแบบจอดไม่ตดิเตน็ท์ ส่วนปลายปี 

กเ็ปลีย่นเป็นรถส�าหรบัเขน็ข้าวและรถ

เก๋งส�าหรับพนักงานที่ได้โบนัส เรื่อง

การเข้าใจเทรนด์ของลูกค้าจึงส�าคัญ

สดุในการท�าการตลาดรถยนต์มอืสอง”

นอกจำกกำรจับกระแสควำม
ต้องกำรของผู้ใช้รถแล้ว อีกส่ิงที่คุณที
ให้ควำมส�ำคัญไม่น้อยไปกว่ำคือกำร
สร้ำงแบรนด์เพื่อให้ลูกค้ำเกิดควำม
เชือ่มัน่ ไม่ว่ำจะเป็นกำรท�ำโลโก้ ท�ำงำน 
CSR ช่วยเหลือจังหวัดและท้องถิ่น

“การสร้างแบรนด์เป็นการย้อนมา

มองที่เรื่องคุณภาพของสินค้า กฎของ

การสร้างแบรนด์คือห้ามเสียช่ืออย่าง

เดด็ขาด ลกูค้าเขาตดิสตกิเกอร์สมชาย 

คาร์ เซ็นเตอร์ มีเบอร์สมชายฯ อยู่

ที่รถ ถ้ารถไม่ดีเขาจะอยากติดไหม 

ตรงกันข้ามถ้ารถเราดี เขาก็จะภูมิใจ

และบอกต่อ”

ส�ำหรับในเรื่องควำมภูมิใจนี้คุณ
ทียังเสริมด้วยว่ำส�ำหรับตัวคุณทีเอง 
รวมท้ังลกูค้ำอกีหลำยคน ค�ำว่ำ “รถมอื
สอง” มีค่ำมำกกว่ำแค่ค�ำว่ำยำนพำหนะ

“รถมือสองเป ็นรถที่ มี คุณค ่ า

ส�าหรับหลายๆ คน ลูกค้าผมคนหนึ่ง

เคยขายทองมาซื้อรถ จากนั้นเขาก็ใช้

รถคันนั้นท�ากินจนปัจจุบันเขามีรถมือ

หนึ่งใช้ มีบ้าน แต่ก็ยังเก็บรถมือสอง

คันนั้นไว้ เพราะเป็นรถที่ท�าให้เขามี

ทกุวนันี ้ส�าหรบัตัวผมเองรถคนัแรกใน

ชีวิตก็เป็นรถมือสอง ดังนั้นผมจึงรู้ว่า

รถมือสองทุกคันมีคุณค่าส�าหรับลูกค้า

ทุกคนมากแค่ไหน เราในฐานะคนขาย

จึงต้องไม่ท�าให้เขาผิดหวัง” 

คุณภูมินันท์ วัฒนเวช, เอสซีซี มอเตอร์ สระแก้ว

“บุกตลาดออนไลน์สร้างเทรนด์รถมือสองยุค 4.0”

นอกจำกเรือ่งคณุภำพของรถมอืสองและกำรพฒันำโชว์รมูให้ทนัสมยัแล้ว กำรท�ำ
ตลำดออนไลน์กเ็ป็นอกีกลยทุธ์ทีส่�ำคญัในกำรปรบัภำพลกัษณ์ของรถมอืสอง เช่นเดียว
กับกำรปรับโมเดลกำรตลำดเข้ำสู่ไลฟ์สไตล์ของลูกค้ำยุค 4.0 ของเอสซีซี มอเตอร์ 
สระแก้ว ในเครือสมชำย คำร์ เซ็นเตอร์ ซึ่งโลกออนไลน์นี่เองคือ ค�ำตอบที่ชัดเจนที่
ท�ำให้ยอดขำยรถมือสองเติบโตขึ้นอย่ำงรวดเร็ว

“นิวเข้าช่วยงานที่บ้านพร้อมกับการขยายสมชาย คาร์ เซ็นเตอร์ไปที่สาขาในตัว

เมืองสระแก้วและนิคมอุตสาหกรรม 304 ที่ปราจีนบุรี โดยใช้ชื่อ เอสซีซี มอเตอร์ 

สระแก้ว ซึ่งนอกจากคุณภาพรถอันเป็นจุดแข็งของสมชาย คาร์ เซ็นเตอร์แล้ว นิว

ยังเน้นการท�าตลาดออนไลน์ในทุกช่องทาง ไม่ว่าจะเฟซบุ๊ก ไลน์ ช่องทางการขายใน

เว็บไซต์ต่างๆ อย่างลูกค้าจากกรุงเทพฯ ก็เคยตามมาซื้อรถของเราจากการหาข้อมูล

ในเว็บไซต์ Krungsrimarket.com ของกรุงศรี ออโต้ มาเจอกันปุ๊บ ทางกรุงศรี ออโต้ 

กอ็นมุตัพิร้อมรบัรถในวนัเดยีวเลย ครัง้หนึง่เคยมลีกูค้าจากสรุาษฎร์ธานหีอบเงนิสด

ขึ้นเครื่องบินมาซื้อรถของเรา เราก็ขับไปส่งให้ที่สนามบินดอนเมืองเลย ซึ่งลูกค้า 

ต่างจังหวัดเหล่านี้ก็รู้จักเรามาจากสื่อออนไลน์ทั้งนั้น”

คณุนวิ-ภมูนินัท์ วฒันเวช ผูบ้รหิำรเอสซซี ีมอเตอร์ สระแก้ว ขยำยให้เหน็ควำม
ส�ำคัญของตลำดออนไลน์ ซึ่งคุณนิวได้เซตระบบให้โชว์รูมรถมือสองท้ังสำมแห่งของ
สมชำย คำร์ เซ็นเตอร์มีทีมออนไลน์โดยเฉพำะ เพื่ออัปเดตข้อมูลควำมเคลื่อนไหว
ของโชว์รูมและตอบค�ำถำมลูกค้ำอย่ำงทันท่วงที อีกทั้งยังมีกำรออกโปรโมชั่นและส่ง
ตรงถึงลูกค้ำทำงไลน์แอด ตัดต่อวิดีโอให้ควำมรู้เรื่องกำรใช้รถแล้วอัปขึ้นบนช่องยูทูบ
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ของสมชำย คำร์ เซ็นเตอร์ และที่จะขำดไม่ได้คือกำรไลฟ์สด
ในเฟซบุ๊ก เพือ่สร้ำง Brand Awareness ให้ลกูค้ำคดิถงึอยูเ่สมอ

“เราต้องรู้จักไลฟ์สไตล์ของลูกค้าเราให้ได้ก่อน เราถึงจะ

เข้าไปนั่งในใจลูกค้าได้ เช่น ลูกค้าต่างจังหวัดนี่สปอตวิทยุ

ส�าคัญสุด โฆษณาบนรถแห่ยังคงขาดไม่ได้ และแม้ลูกค้าต่าง

จังหวัดจะเล่นอินเทอร์เน็ตไม่มากเท่ากรุงเทพฯ แต่เราก็ต้อง

เริ่มท�าโฆษณาออนไลน์ควบคู่กันไปกับโฆษณาแบบเดิม เพื่อ

เจาะกลุ่มลูกค้าใหม่ๆ อย่างวันหวยออกจะเป็นวันที่คึกคักที่สุด 

เราก็ถ่ายทอดสดเฟซบุ๊กไลฟ์เล่นเกม มีเกมใบ้ค�าบ้าง เกมวัด

ดวงบ้าง ไม่ถูกหวยไม่เป็นไร เล่นเกมชนะมารับรางวัลจากเรา 

คือแม้จะเป็นแค่รางวัลเล็กๆ น้อยๆ แม้ยอดขายรถจะไม่ได้ขึ้น 

แต่เราอยากให้ลูกค้าใหม่ได้รู้จักเรา ส่วนลูกค้าเก่าก็ยังไม่ลืม”

ไม่เพียงบุกตลำดออนไลน์อย่ำงเต็มตัว แต่คุณนิวยังคิด
แคมเปญ ออกโปรโมชั่นประจ�ำเดือน ประจ�ำสัปดำห์มำสร้ำง
ควำมตื่นเต้นให้ลูกค้ำอยู่เสมอ ไม่ว่ำจะเป็นเคลียแรนซ์เซล
ปลำยปี หรือแคมเปญซื้อรถลุ้นชิงทองเป็นของขวัญปีใหม่ 

“ในการท�างานรุ ่นคุณพ่อจะไม่มีเรื่องโปรโมชั่น ไม่มี

แผนการตลาด เน้นคัดสรรรถดี เซอร์วิสเต็มร้อย พอมารุ่น

นิวก็ยังยึดตรงนั้นอยู่ แต่เพิ่มเรื่องการตลาดใหม่ๆ และใช้โลก

โซเชยีลให้เป็นประโยชน์มากยิง่ขึน้ ให้ลกูค้าเชือ่มัน่ว่าโชว์รมูนี้

มตีวัตนจรงิ ขายรถออกไปจรงิ มกีารเคลือ่นไหว มฟีีดแบ็กจาก

ลูกค้าที่ใช้จริงขึ้นมาให้เห็น ข้อดีอีกอย่างของโลกออนไลน์คือ

เรื่องการสร้างพันธมิตร เรามีพันธมิตรเป็นสมาคมผู้ประกอบ

การรถยนต์ใช้แล้ว มีสมาชิกกว่าสามร้อยคนทั่วประเทศ มี

กรุ๊ปไลน์อัปเดตข้อมูลกันตลอด ทีนี้เราก็เลยสร้างพันธมิตรใน

การให้บรกิารลกูค้าของเรา ถ้ารถคณุไปเสยีตรงไหนโทรหาเรา 

เราจะให้สมาชกิยสูด์คาร์ทีก่ระจายอยูท่ัว่ประเทศไปดแูลให้ทนัที 

ดงันัน้จงึไม่ต้องกงัวลว่าขบัรถมอืสองจะโดดเดีย่ว ไม่มใีครคอย

ดูแลเหมือนรถใหม่ ส่วนเรื่องค่าใช้จ่ายก็ไม่ต้องกังวล แม้รถ 

จะไปเสยีกลางทางไกลแค่ไหน เรือ่งค่าใช้จ่ายเรารบัผดิชอบเอง 

อย่างที่ทางสมชาย คาร์ เซ็นเตอร์ทุกสาขายึดมาตลอด คือคุณ

มีหน้าที่ขับ เรามีหน้าที่บ�ารุงรักษา เรามีรถสไลด์ มีพันธมิตร 

เพียงแชร์โลเคชั่นมา เราก็ไปช่วยเหลือได้ในทันที ซึ่งนี่คือข้อดี

ของเทคโนโลยีที่เข้ามาช่วยการขายได้มาก”

อีกทฤษฎีกำรตลำดในแบบฉบับคุณนิวที่น่ำสนใจคือ “กำร
รู้จักลูกค้ำให้ได้ใน 1 นำที” 

“เสน่ห์อย่างหนึ่งของการเดินเข้ามาซื้อรถมือสองคือมีรถ

หลายแบรนด์ให้ได้เลือก ถ้าเป็นรถมือหนึ่ง ลูกค้าเลือกเข้า

โชว์รูมแบรนด์ไหนแปลว่าเขามีรุ่นรถอยู่ในใจ แต่ส�าหรับรถ

มือสองลูกค้าอาจเลือกมาในใจบ้าง แต่พอเข้ามากลับได้อีก

รุ่นออกไป ซึ่งหน้าที่ของเซลส์คือต้องท�าความรู้จักลูกค้าให้ได้ 

เพื่อที่จะแมตช์รถท่ีเรามีให้ตรงกับความต้องการของลูกค้าให้

ได้มากที่สุด” 

คุณชุติมณฑ์น คณะรัฐ, กรุงไทย ออโต้ลีส ยูสคาร์ 

“เปลีย่นการตลาดให้ทนัสมยัพร้อมปรบั
กลยุทธ์ฉับไวมัดใจลูกค้า” 

คุณแนน-ชุติมณฑ์น คณะรัฐ เป็นอีกคนที่หลงเสน่ห์
ของรถมือสอง สำวเก่งผู้นี้ใช้สมอง สองมือ และใช้เวลำเพียง 
5 ปีในกำรบุกเบิกธุรกิจรถยนต์มือสองจนได้รับกำรยอมรับ
จำกลูกค้ำ จำกรถคันแรกที่ลงมือตรวจเช็กด้วยตัวเอง ควัก
กระเป๋ำซื้อด้วยเงินสด ลงประกำศขำย ทุนต่อทุนมำซื้อคัน
ที่ 2 คันที่ 3 แบบไม่มีหน้ำร้ำน มำถึงวันนี้คุณแนนสำมำรถ
ท�ำให้กรุงไทย ออโต้ลีส ยูสคำร์ มีสำขำถึง 3 สำขำ คือ 
มหำวิทยำลยัธรรมศำสตร์ ศนูย์รงัสติ สำขำนคิมอตุสำหกรรม
โรจนะ และหน้ำมหำวิทยำลัยขอนแก่น รวมรถหน้ำเต็นท์
กว่ำ 200 คัน

“คนทัว่ไปอาจคดิวา่เรื่องรถต้องซือ้กบัผูช้าย แตจ่ริงๆ ไม่

เลย ผู้หญิงก็ขายรถได้และผู้หญิงจะมีวิธีคุยที่ซอฟต์กว่า น่า

ฟังกว่า อันที่จริงหลายๆ อย่างเรามารู้เม่ือตอนที่จับธุรกิจ

จริงจัง เช่น รถมือสองจะมีกลุ่มลูกค้าของเขาเองซึ่งแยก

จากตลาดรถมือหนึ่งชัดเจน ไม่ใช่ก�าลังทรัพย์ไม่ถึงแต่รถมือ

สองมีความยูนีคบางอย่าง ในขณะที่รถมือหนึ่งจะเหมือนกัน

หมด ลูกค้ารถมือสองมีส่วนหนึ่งที่ชอบรถที่แต่งมาแล้ว เช่น 

แต่งท่อ โหลดเตี้ย ฯลฯ แนนเคยเจอคันหนึ่งเป็นฮอนด้า ซิตี้ 

เราชอบเรียกว่า ‘ยานแม่’ เพราะเจ้าของแต่งเยอะมาก เขา

เปลี่ยนกระจังหน้ามา ติดล�าโพง ฯลฯ ตอนแรกคิดว่าจะขาย
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ไม่ได้ ถ้าขายสักเดือนแล้วไม่มีคนซ้ือก็จะเปล่ียนกระจังหน้า

คืน แต่ไม่นานก็มีเจ้าของใหม่มาซ้ือไป ซ่ึงนี่ท�าให้เราได้คิด

แล้วว่าการท�าตลาดรถมือสองจะใช้ระบบเดียวกับรถมือหนึ่ง

ไม่ได้ แต่รถมอืสองกม็จีดุแขง็นัน่คอืความคุม้ค่า ราคาไม่สงูมาก 

รับประกันเท่าๆ กับรถใหม่ รถบางปีจะได้ EW ท�า Extended 

Warranty โปรแกรมขยายเวลารับประกันอะไหล่รถยนต์กับ

กรงุศร ีออโต้ ได้รบัการดแูลเครือ่งยนต์ด้วย และมข้ีอได้เปรยีบ

อีกอย่างคืออนุมัติไว โดยลูกค้าเต็นท์แนนจะเป็นรถกระบะ

ประมาณ 70 เปอร์เซ็นต์ อีก 30 เปอร์เซ็นต์เป็นรถเก๋ง”

คุณแนนเล่ำต่อถึงกำรท�ำตลำดในยุคปัจจุบันที่ง่ำยกว่ำ 5 ปี 
ที่แล้วมำก หมดสมัยที่ลูกค้ำต้องเดินมำหำเต็นท์รถเพียง
อย่ำงเดียว ธุรกิจรถมือสองยุคใหม่จะใช้ดิจิทัลมำร์เก็ตติ้งเป็น
หลกั น�ำสนิค้ำไปสูล่กูค้ำโดยตรง ผ่ำนเฟซบุก๊ ไลน์ และเวบ็ไซต์ 
คณุแนนย�ำ้ว่ำแม้คนข้ำงนอกอำจเหน็เตน็ท์รถดเูงยีบๆ แต่จรงิๆ 
นั่นเพรำะวิธีกำรท�ำตลำดที่เปลี่ยนไป

“เคยได้ยินค�าว่า ‘ความไวเป็นของปีศาจ Be First, Be 

Smarter’ ไหมคะ ความรวดเร็วเป็นสิ่งส�าคัญที่สุดของการท�า

ดจิทัิลมาร์เกต็ติง้ ถ้าเราตอบไว ลกูค้าจะแฮปป้ีมาก ตรงกนัข้าม 

ถ้าเราตอบช้านดิเดียว เขาจะรูส้กึไม่ดขีึน้มาเลย ทกุวนันีม้ลีกูค้า

ที่จบกลางอากาศเยอะ คือเห็นโพสต์ปุ๊บ โทรจองปั๊บ แล้วไป

เห็นรถจริง ณ วันท�าสัญญาเลย เราท�างานไปก็ต้องเรียนรู้และ

ปรบัตัวไป ส�าหรบัแนน หลกั 4 P ได้แก่ Price Place Product 

Promotion คือพื้นฐานที่สามารถปรับใช้ได้กับการตลาดรถ

มือสองได้อย่างดี เนื่องจากแนนมี 3 สาขา เราจะแบ่งกลุ่ม

โปรดักส์ แบ่งช่วงราคา ออกโปรโมชั่นตามสถานที่ที่มีลูกค้า

ต่างกัน อย่างเคยมีรถฮอนด้า ซีวิคเอ็กซ์ 2016 จอดที่สาขา

ธรรมศาสตร์ รังสิต ถึง 6 เดือน แต่พอเอาไปไว้ที่โรจนะ วัน

รุ่งขึน้กข็ายเลย เพราะกลุม่ลกูค้าของเขาอยู่ตรงน้ัน ตัง้แต่นัน้จงึ

ได้บทเรยีนว่าถ้าคนัไหนอยูก่บัเรานานให้ลองย้ายทีด่ ูหรอือย่าง

รถที่สาขาขอนแก่นก็จะเน้นรถกระบะเป็นหลัก ราคาอยู่ที่ 3 

แสนถงึ 4 แสน ผ่อนไม่สงูมาก โปรโมชัน่ทีล่กูค้าโซนขอนแก่น

ชอบกค็อืซือ้รถลุน้รบัทอง หรอืโปรโมชัน่กระบะโดนใจยอดผ่อน

ต�่าก็จะโดนใจลูกค้าในเขตขอนแก่นมาก

“ถ้าเป็นลูกค้ารุ่นใหม่ๆ การขายผ่านออนไลน์ก็ช่วยสร้าง

ยอดขายให้เราได้อีกทาง ทุกครั้งเวลาส่งรถให้ลูกค้าแนนจะให้

เซลส์ถ่ายรปูกบัลกูค้าแล้วโพสต์ลงเฟซบุก๊ทกุครัง้ คนทีต้่องการ

ซื้อก็เกิดความเชื่อมั่นหรือถ้าสงสัยอะไรก็สอบถามคนที่ซื้อไป

แล้วก็ได้ ปัจจุบันมีลูกค้าที่มาไกลจากสงขลาและเชียงใหม่ทั้ง

ที่เราไม่มีช็อปอยู่ที่โน่นเลยก็เพราะเฟซบุ๊ก แต่การมีเต็นท์ก็ดี

ตรงทีท่�าให้ลกูค้าเชือ่มัน่ว่าเราจะไม่ทิง้เขาจรงิๆ ส�าหรบัแนนการ

ท�าธรุกจิรถมอืสองสมยันีจ้งึง่ายขึน้ ทนัสมยัขึน้ สร้างความมัน่ใจ

ให้ลกูค้าได้ไม่ต่างจากรถมอืหนึง่ ทีส่�าคญัมคีวามคุม้ค่า คุม้ราคา 

คุ้มอย่างมากส�าหรับผู้ขับขี่”

ขอบคุณสถานที่ : หอศิลป์ ศุภโชค ดิ อาร์ต เซ็นเตอร์ และ Kopi-O Café 

160/3 ซอยพร้อมจิตร ถนนสุขุมวิท 39 เเขวงคลองตันเหนือ เขตวัฒนา กรุงเทพฯ

โทร. 02-662-0299 เว็บไซต์ www.sac.gallery
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Dealer Talk : ศรัณยู นกแก้ว

“มิตซูรุ่งเจริญ”
บริการด้วยใจ ก�าไรคือรอยยิ้ม
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“ธรุกจิสมยัใหม่นีม้กีารแข่งขนัสงูมาก เป็นธรุกจิทีม่าร์จิน้ต�า่ 

ผู้บริหารจึงต้องปรับกลยุทธ์มาเน้นการสร้างวอลลุ่ม และเสริม

ทัพด้วยการบริการ เช่นเดียวกับ มิตซูรุ่งเจริญ ที่ยึดหลักการ

บรกิารด้วยใจมาโดยตลอด 20 ปี เพราะต่อให้สนิค้าดขีนาดไหน  

แต่การบริการไม่ดี ลูกค้าก็ไม่ซื้อ” 

คุณสุรพล ชัยตระกูลทอง ประธานกรรมการ บริษัท 
มิตซูรุ่งเจริญ จ�ากัด ให้นิยำมกำรตลำดรุ่นใหม่ผ่ำนสำยตำ 
นกัธรุกจิสำยยำนยนต์ผูม้ปีระสบกำรณ์มำกว่ำ 44 ปี โดยก่อนที่ 
จะมำเป็นตัวแทนจ�ำหน่ำยขำยรถยนต์มิตซูบิชินั้น คุณสุรพลได้
เก็บเกี่ยวควำมช�ำนำญในด้ำนรถยนต์จำกบริษัทค้ำขำยอะไหล่
รถยนต์และน�ำเข้ำรถมือสองจำกญี่ปุ่นมำประกอบขำย ซึ่งเป็น
กิจกำรดั้งเดิมของครอบครัวที่เปิดด�ำเนินกำรมำตั้งแต่ พ.ศ. 
2514 ในพื้นที่อ�ำเภอศรีรำชำ จังหวัดชลบุรี 

กระทั่งในปี 2528 คุณสุรพลจึงท�ำกำรขยำยธุรกิจ 
ต่อยอดควำมช�ำนำญมำสู่บริษัทผลิตรถพ่วง รถกึ่งพ่วง รถ
เทรลเลอร์ พร้อมขยำยงำนสู่กำรเป็นดีลเลอร์รถยนต์มิตซูบิชิ 
ในปี 2537 โดยเปิดสำขำแรกบนถนนบำงนำ-ตรำด และขยำย
มำสู่เทพำรักษ์ รังสิต สุขุมวิท และก�ำลังจะเปิดสำขำที่ 5 บน
ถนนพระรำม 2 ในปลำยปีที่จะถึงนี้

“ด้วยความทีม่พีืน้ฐานในการประกอบตวัถงั เรือ่งซ่อม เรือ่ง

อะไหล่อยู่แล้ว ผมก็เลยมองเห็นโอกาสของการเป็นดีลเลอร์ 

ขายรถเองเสียเลย และมิตซูบิชิก็ตอบโจทย์ตรงที่มีประเภทรถ

ครอบคลุมทั้งปิกอัป รถเก๋ง หกล้อ สิบล้อ หัวลาก ซึ่งนอกจาก

การท�าการตลาดเชิงรุก ผมก็ยังน�าความช�านาญเรื่องการซ่อม

รถทีเ่ราคลกุคลมีาตัง้แต่อาย ุ16 มาปรบัเป็นจดุแขง็ สร้างความ

ประทับใจให้ลูกค้าเลือกที่จะเดินเข้ามาหาเรา”

คุณสุรพลบอกเล่ำถึงจุดแข็งของมิตซูรุ่งเจริญ ซึ่งปัจจุบัน
ได้ถ่ำยทอดประสบกำรณ์สู่เจเนอเรชั่นที่ 2 คือ คุณจักรพงษ์ 
ชัยตระกูลทอง ผู้เป็นลูกชำย ท่ีเข้ำมำช่วยบริหำรและปรับ
กลยุทธ์กำรขำย จำกเดิมที่เป็นกำรตลำดออฟไลน์ 100 
เปอร์เซ็นต์ก็ขยำยสู่โลกออนไลน์มำกถึง 30-40 เปอร์เซ็นต์

“ในสมยัคณุพ่อลกูค้าจะเดนิเข้ามาหาเราทีโ่ชว์รมู การตลาด

จึงต้องเน้นไปที่การลงพื้นที่ ออกบูธเพื่อให้ลูกค้าได้รู้จักเรา 

และรูว่้าเรามสีนิค้าอะไร แต่ปัจจบุนัโมเดลการตลาดเปลีย่นไป 

กลายเป็นว่าลกูค้ารุน่ใหม่เดนิเข้าโชว์รมูน้อยลง ในทางกลบักนั 

ลกูค้าใช้อนิเทอร์เนต็เพือ่ค้นหาข้อมลูรุน่รถทีต้่องการ ไปพดูคยุ

ตามคลบัรถต่างๆ ในเวบ็ไซต์ จากน้ันเมือ่ได้รถรุ่นทีต้่องการ จงึ

จะเข้ามาค้นหาอีกทีว่าโชว์รูมไหนมีโปรโมชั่น แคมเปญอะไร

บ้าง ซึง่นีค่อืช่องทาง เป็นโอกาสของเราทีจ่ะท�าอย่างไรให้ลกูค้า

ค้นหาเราเจอ”
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คุณจักรพงษ์ขยำยควำมถึงแนวคิดกำรตลำดรุ่นใหม่ ซึ่ง 
มิตซูรุ่งเจริญก็ได้ใช้เฟซบุ๊กและไลน์เป็นช่องทำงหลักในกำร
สื่อสำร ส่งแคมเปญและรถรุ่นต่ำงๆ ออกไปให้ถึงลูกค้ำ พร้อม
เพิ่มข้อมูลเรื่องกำรใช้รถรุ่นต่ำงๆ ที่เปรียบได้กับกำรโฆษณำ
ให้ลูกค้ำได้เห็นฟังก์ชันกำรท�ำงำนของรถรุ่นนั้นๆ ท�ำให้ลูกค้ำ
ใหม่ๆ เปิดใจหันมำมองรถรุ่นที่ตนเองไม่เคยสนใจมำก่อน และ
แม้กำรตลำดบนโลกออนไลน์จะแข่งขันกันอย่ำงดุเดือด แต่สิ่ง
ที่ผู้บริหำรหนุ่มรุ่นใหม่ไฟแรงอย่ำงคุณจักรพงษ์ไม่เคยลืมก็คือ 
กำรปรับปรุงคุณภำพกำรบริกำรที่ต้องใช้ “ใจ” เท่ำนั้น

“บริการด้วยใจ กลับไปด้วยรอยยิ้ม นี่คือสิ่งที่คุณพ่อเน้น

ย�้ากับผมมาตลอด ในโชว์รูมทั่วไปนั้น เรื่องอาหาร มุมเด็กเล่น 

เครื่องดื่ม เหล่านี้คือมาตรฐานที่คล้ายกันทุกศูนย์บริการ แต่

เรื่องการบริการด้วยใจนี่เป็นความแตกต่างและเป็นสิ่งส�าคัญ

ที่ทางเราเน้นย�้ากับพนักงานอยู่ตลอด ลูกค้าเวลาซื้อรถหนึ่ง

คัน ไม่ได้แปลว่าเขาจะเจอเราแค่ 1-2 ครั้งหรือซื้อแล้วก็จบกัน

ไป แต่มนัเป็นการเข้ามาเป็นส่วนหนึง่ในครอบครวัมติซรูุง่เจรญิ

ว่าเราต้องดูแลเขาไปตลอด ทั้งเรื่องการเข้าศูนย์บริการ ศูนย์สี 

หรือแม้แต่หากคนในครอบครัว เพื่อนสนิท คนรู้จักของลูกค้า 

ต้องการจะซื้อรถใหม่ เราก็จะบริการด้วยใจแบบนี้ไปตลอด” 

นอกจำกเรื่องกำรท�ำงำนด้วยใจแล้ว อีกส่ิงที่คุณจักรพงษ์
ได้เรียนรู ้มำจำกคุณพ่อก็คือกำรให้ใจกับพนักงำนและกำร
บรหิำรธรุกจิในเชงิรกุ มกีำรปรบักลยทุธ์ด้ำนกำรตลำดอยูเ่สมอ 
ไม่มอีกีแล้วแคมเปญรำยเดอืน เพยีงแค่ยอดขำยไม่ขยบัในรอบ
สัปดำห์ก็ต้องมีกำรปรับแคมเปญแก้เกมในทันที

“หากเราจะให้พนักงานบริการด้วยใจ ผู้บริหารต้องให้ใจ

กับพนักงานก่อน ส่วนการท�างานเชิงรุกคือส่ิงที่ท�าให้ผมผ่าน

วิกฤตเศรษฐกิจช่วงต้มย�ากุ้งมาได้ ช่วงนั้นดีลเลอร์มิตซูบิชิใน

เขตกรุงเทพฯ เหลือกันแค่ 12 รายจากทั้งหมด 34 ราย ผมก็

คิดหนักว่าท�าอย่างไรให้อยู่รอดในเมื่อคนขายน้อย ก็เลยพลิก

วิกฤตเป็นโอกาส รุกไปขาย บุกไปขาย เติมในสิ่งที่ขาด แม้จะ 

เจ็บตัวบ้าง แต่ก็ผ่านมาได้ ท�าธุรกิจต้องไว มองให้รอบด้าน  

มีความพร้อม ท�างานในเชิงรุก และตื่นตัวตลอดเวลา”

คุณสุรพลกล่ำวทิ้งท้ำยถึงกฎเหล็กที่สั่งสมมำตลอด 44 ปี 
ของกำรท�ำงำนในแวดวงยำนยนต์

Life Unlocked
แม้คณุสรุพลในวัยย่ำงสู ่60 ปีจะเตรยีมวำงแผนเกษยีณ

ให้ลูกชำยคือคุณจักรพงษ์เข้ำมำบริหำรมิตซูรุ่งเจริญอย่ำง
เต็มตัว แต่คุณสุรพลก็ยังไม่ได้วำงมือด้ำนธุรกิจเสียทีเดียว 
เพรำะแว่วมำว่ำมหีลำยบรษิทัต่ำงกเ็ตรยีมชวนคณุสรุพลเข้ำ
ร่วมงำนด้ำนกำรลงทุนอยู่หลำยโปรเจกต์ ซึ่งคุณสุรพลเอง
กไ็ด้เตรยีมควำมพร้อมด้วยกำรฟิตสขุภำพทัง้ว่ำยน�ำ้และเข้ำ
ฟิตเนสในทกุเยน็ วนัละ 1 ชัว่โมง เรยีกว่ำ 60 ยงัแจ๋วของจริง

มิตซูรุ่งเจริญ
3011 หมู่ที่ 6 ถนนเทพำรักษ์ กิโลเมตรที่ 5.5
ต�ำบลเทพำรักษ์ อ�ำเภอเมือง จังหวัดสมุทรปรำกำร 10270
โทร. 02-755-7000
เว็บไซต์ : www.m-rc.co.th
Facebook : มิตซูรุ่งเจริญ MRC
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วิสาร ออโต้คาร์
“ต้องสบายใจก่อนตัดสินใจซื้อ”
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ท่ำมกลำงสภำพเศรษฐกจิทีค่่อนข้ำงเงยีบเหงำ ร้ำนรวงต่ำงๆ  
รวมถึงแวดวงผู ้ประกอบกำรเต็นท์รถมือสองเองกล่ำวเป็น 
เสียงเดียวกันว่ำค้ำขำยไม่สู้ดี แต่คุณวิสาร วิทูราภรณ์ เจ้ำของ
เต็นท์รถวิสาร ออโต้คาร์ กลับมองเห็นโอกำส ตั้งเป้ำหมำย
และคำดกำรณ์ตัวเลขยอดขำยว่ำสำมำรถเพิ่มขึ้นไปได้อีก 40 
เปอร์เซ็นต์

แน่ละ...เพรำะเขำไม่ใช่คนจ�ำนนต่ออะไรง่ำยๆ 
“ในฐานะที่เราเป็นผู้บริหารต้องท�างานได้สูงกว่ามาตรฐาน 

ผมคิดแบบนี้ว่า เรามีคนที่ต้องดูแล มีคนที่เดินตามหลังเราอยู่ 

แล้วถ้าเราไปเดินตามหลังคนอื่นอีก คนข้างหลังก็โชคร้าย ถ้า

เราเดินหน้า คิดน�าหน้า คนที่อยู่ข้างหลังเราก็จะไม่โชคร้าย” 

ฝึกวิทยายุทธ์รถมือสอง
คุณวิสำรเป็นลูกคนสุดท้องในจ�ำนวนพี่น้องเก้ำคน คุ้นเคย

กับกำรท�ำงำนและกำรค้ำขำยมำต้ังแต่เล็ก เพรำะครอบครัว
ท�ำกิจกำรจ�ำหน่ำยของที่ระลึกและเครื่องหนัง เขำก็เช่นเดียว
กับพี่น้องคนอื่นๆ ที่ต้องผลัดเปลี่ยนหมุนเวียนไปช่วยพ่อแม่ตั้ง
บูธงำนแฟร์ เก็บเงิน จัดเรียงของ อธิบำยลูกค้ำ ดูแลลูกน้อง 
ฯลฯ ทกัษะในกำรขำยและกำรฝึกสงัเกตลกูค้ำจงึซมึซบัอยูใ่นตวั

หลงัจบจำกมหำวทิยำลยัอสัสมัชญั คณะบรหิำรธรุกจิ สำขำ
กำรจัดกำรโรงแรม คุณวิสำรท�ำงำนออฟฟิศอยู่เพียงสองปีก็
เข้ำสู่วงกำรเต็นท์รถมือสอง โดยฝึกงำนทุกอย่ำงตั้งแต่พื้นฐำน
กำรดูแลรถ กำรออกเอกสำร กำรเจรจำพูดคุยกับลูกค้ำใน
ฐำนะพนักงำนขำย ก่อนเล่ือนข้ันสู่หัวหน้ำฝ่ำยขำย ผู้จัดกำร
และหุ้นส่วน

ผู้ที่ถ่ำยทอดวิชำธุรกิจเต็นท์รถให้เขำก็ไม่ใช่ใครท่ีไหน แต่
คือพี่ชำย-คุณวิมล วิทูรำภรณ์ หรือคุณโต เจ้ำของเต็นท์รถโต 
ออโต้คำร์ (อ่ำน “อยำกโต คิดอย่ำงโต ออโต้คำร์” ในนิตยสำร
กรุงศรี ออโต้ ฉบับกรกฎำคม-สิงหำคม 2559) และเพื่อนของ
พีช่ำย คณุนวิฒัน์ สนิเสรมิสขุสกลุ เจ้ำของเตน็ท์รถ 54 นวัิฒน์ 

จนเมื่อประสบกำรณ์สุกงอมก็ถึงเวลำต้องก้ำวออกไป
เพื่อเติบโต คุณวิมลและคุณนิวัฒน์ก็สนับสนุนให้เกิด “วิสำร 

ออโต้คำร์” โดยเปิดสำขำแรก เมื่อปี 2552 เลือกท�ำเลอยู่บน
ถนนกำญจนำภิเษก ภำยหลังจึงย้ำยมำที่ถนนกัลปพฤกษ์เมื่อ 
5 ปีที่แล้ว และได้เปิดสำขำที่ 2 บนถนนกำญจนำภิเษกอีก
ครั้งเมื่อปีที่แล้ว

เปิดเต็นท์แรกได้เพียงสองปีก็พบเหตุกำรณ์น�้ำท่วมใหญ่
กรุงเทพฯ ถนนกำญจนำภิเษกตลอดเส้นทำงนนทบุรีจรด
พระรำมสอง ก่อนจะตำมมำด้วยนโยบำยรถคันแรกที่ส่งผล 
กระทบโดยตรงต่อโครงสร้ำงรำคำรถยนต์มือสองอย่ำงรุนแรง 
จนก�ำไรส่วนต่ำงลดฮวบ ต่อเนื่องมำถึงพฤติกรรมผู้บริโภคที่
เดินเข้ำเต็นท์รถน้อยลง 

แต่ทุกปัญหำคือควำมท้ำทำยและน�ำมำซึ่งกำรท�ำงำนอย่ำง
มืออำชีพและสร้ำงสรรค์

ท�าให้ลูกค้าสบายใจ
กำรที่เต็นท์รถวิสำร ออโต้คำร์ สำมำรถเติบโตอย่ำง 

ต่อเนือ่ง เพรำะคณุวสิำรยดึหลกักำร “ท�าให้ลกูค้าสบายใจก่อน
ตัดสินใจซื้อ” 

คุณวิสำรขยำยควำมว่ำ ปัจจุบันตลำดรถยนต์มือสองใน
กรุงเทพฯ โดยเฉพำะเส้นกำญจนำภิเษกนี้รำยเรียงไปด้วย
เต็นท์รถจ�ำนวนมำก เป็นสภำพตลำดที่มีกำรแข่งขันสูง และไม่
ได้แข่งกันเพียงบนถนนเส้นนี้ เทคโนโลยีอินเทอร์เน็ตยังท�ำให้
กำรแข่งขันไม่มีพรมแดน หำกลูกค้ำสนใจรถรุ่นใดสำมำรถ
เคำะคีย์บอร์ด ข้อมูลรถจำกท่ัวประเทศก็ไหลเข้ำสู่มือถือหรือ
คอมพิวเตอร์ท�ำให้สำมำรถเลือกอ่ำน คิด และพิจำรณำก่อน
นัดดูสินค้ำได้ ยังไม่นับว่ำปัจจุบันรถยนต์มือสองไม่ได้มีแต่เอส
เอ็มอีเข้ำมำด�ำเนินกำรเท่ำนั้น แต่แบรนด์ใหญ่ก็เข้ำมำแข่งขัน
ในตลำดนี้ด้วยเช่นกัน

แล้วท�ำอย่ำงไรล่ะที่จะให้คนซื้อรถกับเต็นท์วิสำร
“ผมบอกลูกน้องเสมอว่า เขาไม่มีความผิดอะไรหากไม่ซื้อ

รถเรา คนที่มาดูมักจะดูแล้วบอกว่าขอไปปรึกษาภรรยา ขอไป

คิดก่อนนะ ถ้าลูกน้องผมได้ยินอย่างนี้อาจจะรายงานว่า เขายัง

ไม่พร้อมทีจ่ะซือ้ คอืพร้อมจะยอมแพ้ แต่ผมจะพยายามเพิม่ขึน้ 
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การพยายามของผมไม่ใช่การกดดันลูกค้านะ เราจะไม่กดดัน

ลกูค้า แต่เราจะให้ข้อมลูอย่างรอบด้าน เพือ่ให้เขาตดัสนิใจเอง”

คุณวิสำรห้ำมลูกน้องเด็ดขำดในกำรที่จะอธิบำยลูกค้ำไว้
อย่ำงหนึ่งเพื่อพยำยำมปิดกำรขำย แล้วถึงเวลำไปเปลี่ยนแปลง
ข้อมลูเป็นอกีอย่ำงหนึง่ เพรำะกำรท�ำเช่นนัน้เท่ำกบัเป็นกำรปิด
โอกำสกำรขำยตัวเองในครั้งต่อไปทันที

จำกประสบกำรณ์กำรค้ำรถยนต์มือสองมำนำนท�ำให้คุณ
วิสำรเข้ำใจจติวทิยำลกูค้ำดว่ีำ ลกูค้ำรถยนต์มอืสองมกัม ี“ควำม
กังวล” ในใจลึกๆ ผู้ขำยที่ดีต้องท�ำให้ควำมกังวลลดระดับลง 
สไตล์กำรขำยของท่ีน่ีจึงไม่ใช่กำรรุกเร้ำ รวบรัดมัดมือ แต่คือ
กำรให้ควำมรู้และควำมเป็นกันเอง

“เมื่อเขาได้ข้อมูล ข้อเท็จจริง เขาก็จะสบายใจและตัดสินใจ

เอง ลูกค้าไม่ได้ต้องการรถที่ดีที่สุด สวยที่สุด วิ่งมาน้อยที่สุด 

ผมจะสอนลกูน้องให้เข้าใจในรถทกุคนัทีจ่ะขาย รูล้ะเอยีด และ

บอกตามความจริง ความจริงที่ท�าให้เขาฟังแล้วสบายใจ ให้เขา

ตัดสินใจภายใต้งบประมาณที่มีและของที่เหมาะสมกับราคา”

Mission Possible
นอกจำกกำรให้ข้อมูลที่เป็นจริง กำรก�ำหนดเป้ำหมำย 

วำงแผนและปฏิบัติช่วยให้ยอดขำยเต็นท์รถวิสำรยังเติบโต 
ต่อเนื่อง 

“สิ่งส�าคัญในการต้ังเป้าหมายของผู้บริหารคือ เราต้องไม่ 

ส่งมอบงานทีเ่ป็นไปไม่ได้ การท�าธรุกจิมผีลกระทบอยูแ่ล้ว ไม่ว่า 

จะปัจจัยภายในหรือภายนอก ปัจจัยภายนอกเราอาจคุมไม่ได้ 

ต้องแก้ปัญหาไป แต่ปัจจัยภายในเราต้องมาดูว่าเพราะอะไร

ไม่ถึงเป้าหมาย

“อย่างปัจจบุนัคนเข้าเตน็ท์น้อยลง ท�าอย่างไรให้คนยงัสนใจ

มาดูรถ เราก็ต้องใช้อินเทอร์เน็ต ใช้โซเชียลมีเดียช่วย พอ

โพสต์ขึ้นไป ใครที่สนใจ บอกลูกน้องว่าต้องโทรเชิญนัดหมาย

ให้มาดูรถ การท�างานต้องมี Plan มี Action ถ้าสัปดาห์นี้วาง

เป้าหมายไว้ 25 คัน ขาดอีก 2 คันแล้วคุณค่อยมาโทรนัด

วันนี้ ไม่มีทางทัน ต้องท�างานล่วงหน้า” คุณวิสำรอธิบำยรำย
ละเอียดในกำรท�ำงำน

นอกจำกทีมงำนที่ขันแข็งแล้ว อีกหนึ่งผู้ช่วยที่ท�ำให้เต็นท์
รถวิสำร เดินถึงเป้ำหมำยที่วำงไว้ในทุกๆ เดือนคือพันธมิตร
ด้ำนกำรเงิน

“กรงุศร ีออโต้ คอืพนัธมติรทีด่ทีีส่ดุ เงือ่นไขไม่ซบัซ้อน เช่น 

นโยบายไม่ต้องมีคนค�้า กรุงศรีฯ ท�าเป็นเจ้าแรกๆ ได้ช่วยให้ 

ผู้ประกอบการรายย่อยหรือพ่อค้าแม่ขายสามารถซ้ือรถเพื่อไป

ประกอบอาชีพต่อได้ หรืออย่างเรื่อง Extended Warranty 

หรอืโปรแกรมขยายเวลารบัประกนัอะไหล่รถยนต์ ได้เพิม่ความ

มั่นใจให้กับลูกค้าได้อย่างมาก”

ด้วยบุคลกิผูน้�ำทีส่ภุำพอ่อนโยน แต่หนกัแน่นด้วยเป้ำหมำย 
พร้อมด้วยทีมงำนที่ท�ำงำนอย่ำงมืออำชีพและจริงใจ น่ำจะท�ำ
เต็นท์รถวิสำร ออโต้คำร์ ก้ำวไปถึงเป้ำหมำยที่วำงไว้ในปีนี้และ
ปีต่อไปได้ไม่ยำก 

เต็นท์รถวิสาร ออโต้คาร์
38 ถนนกัลปพฤกษ์ แขวงบำงแค เขตบำงแค กรุงเทพฯ 10160
โทร : 080-303-0300
Facebook : Visarnautocar

Life Unlocked
ชีวิตจริงเต็มไปด้วยหน้ำท่ีงำนและรับผิดชอบ หำกได้

เวลำพักผ่อน กิจกรรมที่เรียบง่ำย ค่ำใช้จ่ำยน้อย แต่พำ
จินตนำกำรโลดแล่นสูงคือกำรดูหนัง บ้ำงดูคนเดียว บ้ำง
ดูกับครอบครัว “การดูหนังนอกจากได้พักผ่อนแล้ว หนัง

หลายเรื่องท�าให้เราฉลาดขึ้น ได้เห็นอะไรแปลกใหม่ที่เรา

ไม่เคยเหน็ บางเรือ่งดแูล้วกเ็หมอืนเราได้ถกูปลกูฝังไปด้วย 

หนังฮีโร่ที่ช่วยเหลือผู้อื่น เสียสละ หรือการท�าเพื่อส่วนรวม 

สิ่งเหล่านี้ผมว่าค่อยๆ เป็นการปลูกฝังความคิดเราไปด้วย” 
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Live with Passion : สุกัญญา มกราวุธ

ผู้น�าพันธุ์ใหม่หัวใจ CE
Live with Passion ฉบับนี้เปลี่ยนบรรยำกำศมำคุยกับ 

ผู้บริหำรพร้อมกันทีเดียวสำมท่ำนถึงเร่ืองควำมรักในองค์กร 
กำรสร้ำงทมีให้ประสบควำมส�ำเรจ็ เพือ่เจำะลกึให้รูจ้รงิว่ำอะไร
กันแน่คือพื้นฐำนของกำรเติบโตของคนท�ำงำนในยุคปัจจุบัน

บอกก่อนว่ำแม้ทั้งสำมท่ำนจะแชร์เคล็ดลับคนละหลำยข้อ 
แต่สิง่ส�ำคญัทีส่ดุกลบัเป็นสิง่เดยีวกนัและมแีค่อย่ำงเดยีวเท่ำนัน้
ที่ท�ำให้ทั้งสำมได้ชื่อว่ำเป็นผู้น�ำพันธุ์ใหม่หัวใจ CE (Customer 
Experience) ถ้ำอยำกรู้ว่ำเป็นอะไร ตำมเรำไปค่ะ

ต่างที่มาแต่หัวใจเดียวกัน 
ท้ังสำมท่ำนมท่ีีมำท่ีแตกต่ำงกนั คุณชวนชม จริตัตกิานนท์ 

หรือ “คุณเก๋” เริ่มต้นท�ำงำนที่กรุงศรี ออโต้ ด้วยกำรเป็น
แบ็กออฟฟิศเป็นหลัก ดูแลด้ำนงำนทะเบียน ประกันภัย บัญชี 
ฯลฯ มำสิบปีแล้วจึงย้ำยมำเป็นฝ่ำยขำย กระท่ังปัจจุบันเป็น 
ผูจ้ดักำรฝ่ำยขำยและบรหิำรช่องทำงจดัจ�ำหน่ำยรถจกัรยำนยนต์ 
ต่ำงจังหวัด พื้นที่ 10 ฉำยำล่ำสุดที่ได้รับคือ เจ้ำแม่ Y27 (กำร
อนุมัติเคสแบบพิเศษ) 
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ในขณะที่ คุณนริศ บุญประสิทธิ์ เริ่มต้นจำกต�ำแหน่ง
เล็กสุดในทีม นั่นคือเจ้ำหน้ำที่ Field Checker 4WD ก่อนจะ
เติบโตขึ้นตำมล�ำดับ ควำมขยันและใฝ่รู้ รวมถึงควำมมีน�้ำใจ
ท�ำให้ปัจจุบัน “พี่นริศ” ของน้องๆ รับต�ำแหน่งผู้จัดกำรฝ่ำย
ขำยและบรหิำรช่องทำงจดัจ�ำหน่ำยรถจกัรยำนยนต์ต่ำงจงัหวดั 
พื้นที่ 6 และผู้บริหำรท่ำนสุดท้ำย คุณวีระวัฒน์ ศิลาขาว หรือ 
“คุณหนึ่ง” แม้อำยุยังไม่แตะเลข 4 แต่ด้วยผลงำนและควำม
ทุม่เท ปัจจบัุนเขำคอืผูจ้ดักำรสำขำธุรกจิยำนยนต์ เยำวรำช ทีม่ี 
ยอดขำยระดับประเทศ 

ท้ังสำมท่ำนพดูตรงกนัว่ำยิง่อยูย่ิง่รกัองค์กร ยิง่อยูย่ิง่ผกูพนั 
และค�ำพูดของคุณหน่ึงน่ำจะเป็นค�ำตอบของค�ำถำมท่ีว่ำท�ำไม 
ทุกท่ำนถึงอยู่ที่บ้ำนหลังนี้มำได้นำนนับสิบปี

“กรุงศรี ออโต้ คือบ้านเรา คือธุรกิจของเรา ที่จริงผมไม่ได้

คิดแบบนี้มาตั้งแต่ปีแรกนะครับ แต่มันค่อยๆ ซึมเข้ามา และ

เมื่อเป็นหัวหน้า ผมก็พยายามปลูกฝังทีมงานให้รักในองค์กร 

เราพดูกนัเยอะมากเรือ่งเกยีรตแิละศกัดิศ์รขีองกรงุศรฯี ผมรู้สกึ

ภาคภูมิใจทุกครั้งที่ใส่เสื้อกรุงศรีฯ ผมคิดว่าเป็นเครื่องแบบที่มี

เกียรติ ไม่อยากเปลี่ยนออก นี่คือสิ่งที่ท�าให้น้องๆ เห็น เราอยู่

ที่นี่ โตมากับที่นี่ ถ้ากรีดเลือดออกมาก็คงเป็นสีเหลือง”

เคล็ดลับความส�าเร็จ 
อย่ำงที่บอกว่ำต่ำงคนต่ำงที่มำ แต่ก็ก้ำวขึ้นมำเป็นระดับ 

ผูจ้ดักำรด้วยควำมสำมำรถทีโ่ดดเด่น แล้วอะไรคอืเคลด็ลบัแห่ง
ควำมส�ำเร็จของพวกเขำ
คณุหนึง่ : คอืควำมรกัและควำมรูส้กึเหมอืนเป็นเจ้ำของกจิกำร 

มีควำมหวงแหนองค์กร คิดว่ำกำรเติบโตของกรุงศรี ออโต้ 
อยู่ที่ตัวเรำ จะท�ำให้สนุกกับงำนที่ท�ำและสร้ำงบรรยำกำศ
ที่ดีในกำรท�ำงำนได้ นอกจำกตัวเองแล้ว ผมยังมีทีมที่ดี มี
ควำมรัก ควำมสำมัคคี เข้ำใจ และจริงใจกันเหมือนคนใน
ครอบครัว อีกสิ่งที่ส�ำคัญคือกำรบริหำรควำมสัมพันธ์กับ
ดีลเลอร์ ต้องท�ำด้วยควำมเข้ำใจเพื่อกำรเข้ำถึง พร้อมแก้ไข
ปัญหำทกุอย่ำงได้ และสำนสมัพนัธ์ให้ยนืยำว เพรำะผมคอื 
“ทูตของกรุงศรี ออโต้” อีกอย่ำงคู่แข่งก็ส�ำคัญ เพรำะต้อง
เรยีนรูก้ลยทุธ์เพือ่พฒันำอย่ำงเนือ่ง สดุท้ำยทีข่ำดไม่ได้เลย

คือผู้บังคับบัญชำ ซึ่งผมมองว่ำเป็นโค้ช คอยแนะน�ำและให้
ค�ำปรึกษำที่ดีมำโดยตลอด 

คณุเก๋ : มำจำกควำมตัง้ใจและควำมรกัในกำรท�ำงำน พีพ่ยำยำม 
บอกเด็กๆ เสมอว่ำมำท�ำงำนให้เหมือนมำเที่ยว แล้วเรำจะ
อยำกมำท�ำงำนทุกวัน ปลูกฝังให้เด็กๆ คิดบวก ถำมว่ำมี
ช่วงท้อไหม มี แต่ด้วยประสบกำรณ์ที่ผ่ำนมำ ท�ำให้เรำมี
อะไรๆ ที่จะถ่ำยทอดให้เด็กๆ ได้ เรื่องภูมิหลังของเรำก็เป็น
แรงบันดำลใจได้เหมือนกัน 

พ่ีเป็นลูกคนจีน มำจำกครอบครัวเล็กๆ ท่ีไม่มีทรัพย์
สมบตัอิะไร ไม่มบ้ีำนของตวัเอง แต่เมือ่เรำเริม่ท�ำงำน ฐำนะ
ทำงบ้ำนกด็ขีึน้ เรำจงึพยำยำมท�ำงำนให้ประสบควำมส�ำเรจ็ 
จำกบ้ำนเช่ำกม็บ้ีำนของตวัเองได้ เรือ่งนีก้เ็ป็นแรงบนัดำลใจ 
ให้ตัวเอง เวลำน้องๆ หมดก�ำลังใจก็จะเล่ำเรื่องนี้ให้เขำฟัง 
และจะคอยบอกพวกเขำเสมอว่ำ ควำมจนมันน่ำกลัว...
อย่ำจน ต้องขยัน อดทน ตั้งใจ ท�ำสำมอย่ำงนี้แล้วจะไม่จน 
น้องๆ ก็ท�ำนะ เรำบอกเขำด้วยควำมรักควำมหวังดี ดังนั้น
เมือ่ถ่ำยทอดไปพวกเขำกจ็ะเริม่อยำกท�ำตำม อยำกช่วยทมี 
ทุกวันนี้พ่ีถือว่ำลูกน้องคือผู้มีพระคุณ พ่ีไม่ได้ตัวคนเดียว 
แต่มทีีมงำนคอยช่วยเหลอื ท้ังทีมของเรำเอง ท้ังผู้ใหญ่ และ
เพื่อนๆ ทุกคนที่พร้อมให้กำรสนับสนุน 

คุณนริศ : หนึ่ง จริงใจ ไม่ว่ำอยู่กับเพื่อน ลูกน้อง หรือใคร 
ผมท�ำงำนด้วยควำมจริงใจ สอง ไม่หยุดคิด กำรท�ำงำนที่
ผ่ำนมำ ไม่ว่ำท�ำต�ำแหน่งไหนผมจะหำวิธีท�ำงำนที่ง่ำยขึ้น
และเร็วขึ้นเสมอ สำม จิตอำสำ เวลำอยู่ในออฟฟิศผมเป็น
ตั้งแต่ช่ำงประปำ ไฟฟ้ำ ตลอดจนคนเขียนบท ท�ำละคร 
ซ้อมเต้น ฯลฯ เพื่อร่วมกิจกรรมของบริษัทอยู่เสมอ สี่ 
ปัญหำไม่ปล่อยผ่ำน ผมจะแก้ไขให้ถึงท่ีสุด เพรำะฉะนั้น
ดลีเลอร์และลกูทมีจงึไว้ใจเรำ ห้ำ ท�ำงำนมุง่ชยัชนะ ไม่ว่ำจะ
ท�ำงำนในต�ำแหน่งใดกจ็ะพยำยำมท�ำผลงำนให้ได้เป็นล�ำดับ
ต้นๆ ของประเทศเสมอ และฝำกถึงน้องๆ ที่อำจเจอปัญหำ
ในกำรท�ำงำนให้ถำมตวัเองว่ำเรำท�ำงำนเตม็ทีห่รอืยงั เพือ่น
ท�ำงำนอย่ำงเต็มที่ คุณท�ำเต็มที่เท่ำเขำหรือยัง ปรับตัวและ
ถ้ำมีปัญหำ เรำจะช่วยกัน

คุณนริศ บุญประสิทธิ์ คุณวีระวัฒน์ ศิลาขาวคุณชวนชม จิรัตติกานนท์
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CE การท�างานด้วยใจคอืพืน้ฐานของการ
เติบโต

แม้ว่ำเรำจะถำมเร่ืองเคล็ดลับควำมส�ำเร็จ แต่ทั้งสำมท่ำน
พูดเหมือนกันว่ำล�ำพังตัวเองไม่สำมำรถพำให้ตัวเองมำถึงจุดนี้
ได้ แต่อยู่ที่ทีมงำน ลูกพี่ ลูกน้อง คู่ค้ำ ฯลฯ ดังนั้นกำรสร้ำง
ทีมท่ีมีน�้ำหนึ่งใจเดียวกัน ท�ำให้น้องๆ ในทีมรู้จักเสียสละและ
ท�ำงำนเพื่อผู้อื่นอย่ำงจริงใจจึงเป็นสิ่งส�ำคัญมำก
คุณนริศ : อันดับหนึ่งคือต้องเอำใจเขำมำใส่ใจเรำ ถ้ำเรำอยู่ใน

สถำนกำรณ์เดยีวกบัเขำ เรำต้องกำรอะไร ต้องกำรให้บรษิทั
ช่วยยงัไงแล้วเรำกท็�ำดทีีส่ดุเพือ่ช่วยเขำ ท�ำอย่ำงนีก้บัทกุเคส 
อย่ำงตอนไปช่วยคณุป้ำทีล่กูชำยประสบอบุตัเิหตเุสยีชวีติให้
ได้รถมอเตอร์ไซค์ทีผ่่อนไว้กบับรษิทัคนื เคสนีต้้องขบัรถข้ำม
จังหวัดรับส่งป้ำจำกบ้ำนมำศำลเพื่อท�ำเรื่องขอเป็นผู้จัดกำร
มรดก ทั้งรวบรวมเอกสำรเป็นตั้งๆ ใช้เวลำหลำยเดือน แต่
สุดท้ำยเรื่องก็จบลงด้วยดี ป้ำได้รถของลูกชำยไว้ดูต่ำงหน้ำ 
ผมเชือ่ว่ำเรำต้องปลกูฝังเรือ่งนีเ้ยอะๆ ต้องเอำใจเขำมำใส่ใจ
เรำ อย่ำคิดถึงแต่ตัวเองอย่ำงเดียว

ท�ำงำนเดี๋ยวนี้ Win-Win คงยังไม่พอ มันต้อง 4-Win 
นอกจำกดีลเลอร์และบริษัทจะวินแล้ว ตัวเรำและลูกน้อง
เรำต้องวินด้วย ไม่อย่ำงนั้นถือว่ำใช้ไม่ได้ แล้วเรำจะวินได้
อย่ำงไร ก็ต้องท�ำงำนอย่ำงมีควำมสุข และกำรได้ช่วยคน 
นี่แหละ...ควำมสุขอย่ำงแรก

คณุหนึง่ : ผมเคยมลีกูน้องเป็นคนขีง้ก ขีเ้หนยีว งำนกช็อบผลกั
ให้คนอืน่ ผมกค่็อยๆ ปรบัเขำ ถำมเขำว่ำรูไ้หมว่ำท�ำไมเพือ่น
ไม่รัก...บำงอย่ำงผมบอกตรงๆ บำงอย่ำงก็บอกตรงไม่ได้  
ต้องค่อยๆ ตะล่อมกันไป แล้ววันหนึ่งจำกเด็กที่ไม่เอำใคร
เลย เพื่อนรถเสียเขำลงไปช่วย เห็นขยะตกเขำหยิบไปท้ิง
ให้ มนัคอืกำรซมึซบัครบั เรำบอกครัง้เดยีวไม่ได้หรอก ต้อง
คอยกระตุน้ให้เขำท�ำอะไรเพือ่ผูอ้ืน่บ่อยๆ อย่ำงตอนน�ำ้ท่วม
ปี 2554 ผมจัดตั้งทีม Rescue สอนลูกน้องขับเรือ เรำออก
ไปช่วยผู้ประสบภัยทุกวัน ท�ำเท่ำที่ท�ำได้ เมื่อได้ท�ำบ่อยๆ 
เขำจะรู้เองว่ำท�ำดีได้ดี ให้แล้วมีควำมสุข แล้วเขำจะอยำก
ท�ำเอง มันคือกำรซึมซับหล่อหลอมของ “จิตสำธำรณะ” 
มันคือ “ฤทธิ์ทำงใจ”

คุณเก๋ : ผู้จัดกำรต้องรู้ให้ได้ เข้ำให้ถึงกับทุกเรื่อง ใครมีปัญหำ
ตรงไหนเรำจะได้ช่วยได้ทันท่วงทีและช่วยด้วยใจจริงๆ เมื่อ
พวกเขำเคยได้รบัควำมช่วยเหลอืหรอืค�ำปรกึษำดีๆ  เขำกจ็ะ
เห็นควำมส�ำคัญของกำรช่วยเหลือกัน อีกอย่ำงคนมีหลำย
แบบ เรำต้องรู้จักวิธีพูด อย่ำงลูกน้องของพี่ส่วนใหญ่เป็น
ผู้ชำย บำงครั้งพูดหวำนๆ ไม่ได้ ต้องแอบเสียงเข้มบ้ำง ถ้ำ
เรำจริงใจและอยู่ด้วยกันไปนำนๆ เรำจะรู้เองว่ำจะพูดและ
ท�ำอย่ำงไรกับใคร เรำก็จะช่วยเขำได้จริงๆ

ขอบคุณสถานที่  
โรงแรม Bangkok Marriott Marquis Queen’s Park 

199 ถนนสุขุมวิท ซอยสุขุมวิท 22 กรุงเทพฯ

โทร. 0-2059-5555 www.marriott.com

Life Unlocked
เมื่อเรื่องงำนคือหุ้นส่วนส�ำคัญของชีวิต มำดูกันสิว่ำ

สุดยอดผู้จัดกำรเขำตั้งสถำนะในไลน์ (Line Status) ที่
บ่งบอกถงึตวัตนและทัศนคตใินกำรท�ำงำนว่ำอย่ำงไรกนับ้ำง
คุณหนึ่ง : ไม่ได้ไม่ได้ ต้องได้ เรำต้องเป็นฝ่ำยวิ่งเข้ำหำ

ลูกค้ำ/ดีลเลอร์ ต้องรู้จักวิธีรักษำและบริหำรน�้ำใจ ถือ
เป็นศำสตร์และศิลป์ รู้จักควำมต้องกำร รู้จักคน ต้อง
สังเกตว่ำเขำชอบอะไร ไม่ชอบอะไร ต้องกำรควำม
ช่วยเหลือแบบไหน เนี่ยแหละคือกุญแจที่เข้ำไปเปิด 
ตู้กับข้ำวบ้ำนเขำ เปิดแล้วก็ได้ข้ำวมำกิน

คุณเก๋ : จงอย่าหนีเสือ แต่จงสู้อยู่คู่กับเสือ พี่เจอเร่ือง 
ดรำม่ำมำเยอะ แล้วเรำเป็นผู้หญิง บำงครั้งก็กลัวว่ำจะ
เจอเรื่องหนักๆ แต่ถ้ำไม่กล้ำที่จะอยู่กับสิ่งที่กลัว เรำจะ
ท�ำอะไรไม่ได้เลย เรำเป็นฝ่ำยขำยเรำต้องกล้ำ 

คุณนริศ : ใช้ชื่อ นริศ สั้นๆ ค�ำเดียว พูดไม่เก่ง แต่ถ้า 
มีปัญหาใดๆ เต็มใจที่จะร่วมแก้ไขและช่วยเหลือ
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Chill Out : Eattaku

“แดกดิ้น” ฟูดเซ็นเตอร์ 
ส�ำหรับคนที่ไม่ชอบช็อปปิ้ง แค่ได้มำ

กินอำหำรที่ฟูดเซ็นเตอร์สุดแนวนำมว่ำ 
“แดกดิ้น” ก็เป็นควำมฟินที่สุดแล้ว เหตุ
ก็ด้วยท่ีนี่นอกจำกจะตกแต่งด้วยของเก่ำ 
ของสะสมจนท�ำให้บรรยำกำศกำรกิน
คล้ำยกับก�ำลังนั่งอยู่ในอำร์ตแกลเลอรี 
แล้ว แดกดิ้นยังมีดีท่ีเรื่องของเพลงเก่ำ 
และอำหำรซึ่งคัดสรรเฉพำะของอร่อย
แท้จริงมำให้ลิ้มรส

เปิดอาณาจักร
แห่งความคิดสร้างสรรค์

“ช่างชุ่ย”
นำทีนี้คงไม่มีอะไรฮอตฮิตเท่ำ “ช่างชุ่ย” ศิลปสถำนแห่ง

ใหม่ที่น�ำควำมงำมและควำมคิดสร้ำงสรรค์มำเปลี่ยนเป็น
ไลฟ์สไตล์มอลล์ขนำด 11 ไร่ และไอโคนิกแห่งใหม่บนถนน 
บรมรำชชนนี ด้ำนในจัดวำงอำคำรนับสิบหลังท่ีประกอบขึ้น
มำจำกของสะสมของแฟชั่นนิสต้ำรุ่นใหญ่ คุณลิ้ม-สมชัย ส่ง

วัฒนา ผู้สร้ำงต�ำนำนแฟชั่นไทย Flynow และเป็นสำรตั้งต้น
น�ำค�ำว่ำ ชุ่ย มำใส่มุมมองใหม่เพื่อให้คนได้เห็นควำมส�ำคัญ
กับของเหลือใช้ ของมือสอง ซึ่งนี่เองที่เป็นเสน่ห์ท�ำให้ช่ำงชุ่ย
แตกต่ำงจำกช็อปปิ้งมอลล์หรือคอมมิวนิตี้มอลล์ แต่ยังเป็น
ศลิปสถำนท่ีอดัแน่นไปด้วยควำมคดิสร้ำงสรรค์ในทุกอณ ูและ
ส�ำหรับใครที่ยังสงสัยว่ำ “ช่ำงชุ่ย” มีอะไร และท�ำไมถึงต้อง
ไปยังอำณำจักรแห่งควำมชุ่ย เรำมีค�ำตอบเครื่องบิน Lockheed L-1011 

เครื่องบิน Lockheed L-1011 ได้
กลำยเป็นสัญลักษณ์ของช่ำงชุ่ยไปเป็น
ที่ เรียบร ้อย แต่กว ่ำจะได้เครื่องบิน 
Lockheed L-1011 มำจอดอยู่บนถนน
สิรินธรนั้นไม่ใช่เรื่องง่ำย เพรำะไม่ได้
เพียงซื้อเครื่องบินเก่ำมำแล้วก็จบ ทว่ำ
ต้องมีกำรตัดชิ้นส่วนแล้วใช้รถบรรทุก
ถึง 18 คันในกำรขนช้ินส่วนเคร่ืองบิน
มำประกอบ ซึ่งเครื่องบิน Lockheed 
L-1011 ล�ำนี้ก�ำลังจะเปลี่ยนเป็นห้อง
อำหำรนำโอ (Na-Oh) ที่นอกจำกกำร
ดีไซน์ที่เปรี้ยวเฉี่ยวแล้วยังมีเชฟตัวท็อป
ของวงกำรอำหำรมำสร้ำงสรรค์เมนูที่ไม่
ธรรมดำอย่ำงแน่นอน

กาแล็กซี บาร์เบอร์
ร้ำนตดัผมสภุำพบรุษุทีใ่ห้บรรยำกำศ

ของภำพยนตร์ไซไฟสุดล�้ำไปนอกโลก 
แถมด้วยน�้ำแข็งไสให้ได้เย็นฉ�่ำเป็นกำร
ผ่อนคลำยระหว่ำงตัดผม

เรือนต้นไม้หัวกะโหลก
เดมิทหีวักะโหลกถกูใช้เป็นสญัลกัษณ์

แห่งควำมตำย แต่ส�ำหรับที่ช่ำงชุ่ย หัว
กะโหลกได้กลำยมำเป็นสัญลักษณ์ของ
ควำมสดชื่นและชีวิตใหม่ เฉกเช่นเรือน
กระจกใส Skull Corner ร้ำนต้นไม้ที่น�ำ
หัวกะโหลกมำตีควำมใหม่ให้เข้ำถึงง่ำย
และไม่น่ำกลัว ด้วยกำรผสมผสำนกับ
ควำมร่มรืน่ของพรรณไม้ ลำยปักผ้ำ และ
กระถำงกระบองเพชรสุดแนว

โรงมหรสพ “ดูจิตแล้ว อะไรก็ช่าง”
โรงมหรสพทีส่ำมำรถปรบัเปลีย่นเป็น

ทั้งโรงภำพยนตร์และเวทีกำรแสดง โดย
ในส่วนของภำพยนตร์นั้นเน้นไปที่หนัง
นอกกระแส คัดสรรโดยทีม Documen-
tary Club ส่วนกำรแสดงนัน้ออกแบบโดย
ศิลปินศิลปำธร คุณพิเชษฐ์ กลั่นชื่น ซึ่ง
เป็นศิลปินไทยที่โด่งดังในระดับโลก
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ช่างชุ่ย
ที่ตั้ง : 460/8 ถนนสิรินธร แขวงบำงพลัด เขตบำงพลัด กรุงเทพฯ 
ติดต่อ : โทร. 081-817-2888 www.changchuibangkok.com
เปิดบริการ : วันอังคำร-อำทิตย์ เวลำ 16.00-23.00 น. 
(Green Zone เฉพำะร้ำนอำหำร เปิด เวลำ 11.00-23.00 น.)
ค่าเข้าชม : อังคาร-ศุกร์ 16.00-22.00 น. รำคำ 20 บำท
เสาร์-อาทิตย์ 11.00-16.00 น. รำคำ 20 บำท / 16.00-22.00 น. รำคำ 40 บำท

หย่อนญาน
หย่อนญำนคือกำรรวมตัวระหว่ำง

ร้ำนหนังสือ The Booksmith ร้ำนกำแฟ 
One Ounce for Onion และของกระจุก
กระจิกจำกร้ำนละมุน และส�ำหรับใครท่ี 
เป็นแฟนกำแฟของ One Ounce for 
Onion อยูแ่ล้ว ต้องมำสำขำช่ำงชุย่ เพรำะ 
พิเศษกว่ำสำขำปกติด้วยกำรเพิ่มเติม
ส่วนของไลน์อำหำรกล่ินอำยเอเชียท่ี
กำรันตีควำมอร่อยระดับอินเตอร์

Thé Tea House
ใครที่ติดใจรสชำสุดละมุนแบรนด์

มำริอำจแฟร์ (Mariage Frères) ของ
ฝรั่งเศส และชื่นชอบบรรยำกำศวินเทจ 
ของร้ำนน�ำ้ชำท่ีตัง้อยูใ่นเอำต์เลต Flynow  
ตอนนี้เตทีเฮำส์ (Thé Tea House) 
ได้มำเปิดสำขำสองท่ีช่ำงชุ่ยแล้ว ด้วย
บรรยำกำศกำรตกแต่งทีก่ำรนัตว่ีำถ่ำยรปู 
สวยในทุกมุม

อาเหนกป้าสง
ควำมแตกต่ำงอย่ำงหนึ่งระหว่ำงช่ำง

ชุ่ยกับคอมมิวนิตี้ทั่วไปอยู่ที่กำรใส่ควำม
คิดสร้ำงสรรค์ที่ไม่รู้จักจบ เช่นที่อำคำร
อำเหนกป้ำสงหลังน้ีที่ถูกใช้เป็นอำคำร
อเนกประสงค์ สำมำรถจดักจิกรรมได้ทกุ
อย่ำงตั้งแต่ตลำดงำนอำร์ต ตั้งวงเสวนำ 
แกลเลอรี่ เป็นต้น

ชุ่ยเจริญ 
แหล่งรวมสำรพันสิ่งของจำกทั่วทุก

แห่ง ทั้งงำนศิลปะ ของตกแต่งบ้ำน 
เสือ้ผ้ำ เครือ่งประดับ ทั้งชิ้นเล็ก ชิ้นใหญ่ 

Happening Box
ร้ำนขำยงำนดไีซน์ หนงัสอื แผ่นเสยีง 

ไปจนกระทั่งของกระจุกกระจิกหลำก
หลำยแบรนด์ทีก่ำรนัตคีวำมน่ำรกั น่ำซือ้

ช่างเชื่อม
อำคำรหลงันีเ้ป็นควำมร่วมมอืระหว่ำง

ช่ำงชุย่กบัคณุบอย โกสยิพงษ์ ซึง่สร้ำงมำ
เพือ่ผูร้กัเสยีงเพลง ไม่ว่ำจะเป็นคอนเสร์ิต 
ร้ำนขำยเพลง แผ่นเสียง และทุกอย่ำง
เกี่ยวกับกำรดนตรีจำกทุกค่ำยเพลง 

ท�าดะ
แหล่งรวมทั้งเวิร์กช็อป เกม และ

ผลิตภัณฑ์จำกกำรคิด เล่น และลงมือท�ำ Insect in the Backyard
ร ้ำนอำหำรท่ีน�ำหนอนและแมลง

สำรพัดชนิดมำเป ล่ียนเป ็น เมนูสุด
เอ็กโซติก ที่รับประกันได้ว่ำไม่ได้มีเพียง
แมลงทอดใส่ซอส หอมพริกไทยอย่ำงที่
หลำยคนคุ้นเคย ทว่ำร้ำนนี้น�ำแมลงมำ
แปลงโฉมเป็นอำหำรท่ีมีท้ังเอเชีย ยุโรป 
และขนมหวำน จัดเสิร์ฟอย่ำงสวยงำม 
เห็นแล้วต้องร้องว้ำวทุกเมนู
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Best of the Month : Marine Master

ในบ้ำนเรำนั้น Honda Jazz ถือได้ว่ำเป็นรถยนต์ยอดนิยม
และเคยครองแชมป์ในตลำด เมื่อถึงครำปรับโฉม ควำมพิเศษ
จึงเกิดขึ้นด้วยกำรน�ำเสนอทำงเลือกใหม่ที่มำพร้อมกับควำม
สปอร์ตในทุกรำยละเอียดกับรหัส RS ซึ่งมีกำรยกระดับดีไซน์
ที่มีควำมสวยและควำมสปอร์ต พร้อมเสริมทัพด้วย Honda 
Jazz รหัส RS+ ที่ออกมำท�ำตลำดควบคู่กัน โดยทั้งสองรุ่น
ชูควำมโดดเด่นที่มีควำมกะทัดรัดของรถแฮตช์แบ็ก 5 ประตู 
ที่สำมำรถใช้งำนได้หลำกหลำย

Honda Jazz RS ใหม่นี้มำพร้อมกับตัวถังที่มีควำมยำวจำก
รุ่นปกติเพิ่มขึ้นเป็น 4,035 มิลลิเมตร กระจังหน้ำใหม่พร้อม
ตรำสัญลักษณ์ RS รวมทั้งไฟ Daytime Running Light แบบ 
LED และไฟตัดหมอก ด้ำนกันชนหน้ำและกันชนหลังสะท้อน
ควำมเป็นสปอร์ต ครอบกระจกมองข้ำงสีด�ำ และล้ออัลลอย
ลำยใหม่ขนำด 16 นิ้ว

ด้ำนห้องโดยสำรออกแบบภำยใต้แนวคดิ Futuristic Cockpit 
มำพร้อมเบำะนั่งสีด�ำลำยใหม่ส�ำหรับรุ่น RS+ ขณะท่ีรุ่น RS 
สร้ำงควำมแตกต่ำงด้วยกำรตกแต่งเบำะน่ังสีส้ม โดยท้ังสอง
รุ่นได้เพิ่มควำมสะดวกสบำยด้วยช่องเก็บของและกล่องเก็บ
แท็บเล็ต ใส่ควำมล�้ำสมัยด้วยเคร่ืองเสียงหน้ำจอสัมผัสแบบ
ใหม่ขนำด 6.8 นิ้ว รองรับกำรเชื่อมต่อ Bluetooth แบบไร้สำย 
และช่องเชื่อมต่อ HDMI  

ส�ำหรับเบำะนั่งเป็นแบบอัลตรำซีท สำมำรถปรับเปลี่ยนได้ 
4 โหมดตำมกำรใช้งำน และมีควำมกว้ำงขวำงด้วยระยะฐำน
ล้อในระดับ 2,530 มิลลิเมตร นอกจำกนี้ยังติดตั้งระบบปรับ
อำกำศอัตโนมัติพร้อมแผงควบคุมระบบสัมผัส มำตรวัดเรือง
แสง และหน้ำจอแสดงข้อมูลกำรขับขี่ MID 

ไม่เพียงเท่ำนั้นทั้งสองรุ ่นยังมีระบบควบคุมประตูแบบ
อัจฉริยะ Honda Smart Key System พร้อมปุ่มสตำร์ต
เครื่องยนต์ ต่อเนื่องด้วยปุ่มควบคุมกำรเปล่ียนเกียร์ที่พวง
มำลัยและ Cruise Control ทั้งนี้หน้ำที่ในกำรขับเคลื่อนยังคง
เป็นงำนของเครื่องยนต์ 4 สูบ 16 วำล์ว i-VTEC ควำมจุ 1.5 
ลติร ก�ำลงัสงูสดุ 117 แรงม้ำ ที ่6,000 รอบ/นำท ีแรงบดิสูงสุด 
14.8 กิโลกรัมต่อเมตร ที่ 4,700 รอบ/นำที ผสำนระบบเกียร์
อัตโนมัติ CVT ที่พัฒนำภำยใต้เทคโนโลยีเอิร์ธดรีม เพื่อให้
อัตรำเร่งและประสิทธิภำพกำรประหยัดน�้ำมันที่ดีเยี่ยม อีกทั้ง
ยังตอบสนองทุกกำรขับขี่ด้วยระบบควบคุมกำรเปลี่ยนเกียร์ที่
พวงมำลัยแบบ 7 สปีด ระบบควบคุมควำมเร็วอัตโนมัติ พ่วง
ด้วยระบบช่วยขบัขีแ่บบประหยดัน�ำ้มนั ECO Assist และรองรับ
พลังงำนทำงเลือก E85 

ในด้ำนควำมปลอดภัยเพื่อควำมมั่นใจในกำรขับขี่ Honda 
Jazz RS และ RS+ จึงมำพร้อมมำตรฐำนควำมปลอดภัยอย่ำง
ครบครัน ไม่ว่ำจะเป็นโครงสร้ำงตัวถังนิรภัย G-Force Control 
หรือ G-CON อีกท้ังยังปกป้องห้องโดยสำรจำกกำรชนรอบ
ทิศทำงด้วยถุงลมนิรภัย 6 ต�ำแหน่ง ระบบช่วยควบคุมกำร
ทรงตัวขณะเข้ำโค้ง (VSA) ระบบช่วยกำรออกตัวขณะอยู่บน
ทำงลำดชัน (HSA) ระบบเบรกป้องกันล้อล็อก (ABS) พร้อม
ระบบกระจำยแรงเบรก (EBD) และกล้องส่องภำพด้ำนหลัง
ปรับมุมมองได้ 3 ระดับ รวมถึงระบบกันสะเทือนหน้ำแบบ
แมคเฟอร์สันสตรัท และด้ำนหลังแบบทอร์ชันบีม H-Shape 

ส�ำหรับรำคำของ RS และ RS+ อยู่ท่ี 739,000 และ 
754,000 บำท

“Honda Jazz RS”
  พลิกโฉมสู่ความสปอร์ต
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Altron LTV-4005 / LTV-3205 
“อัลทรอน สมำร์ท ทีวี (Altron LTV-4005 / LTV-3205)” 

สมำร์ททีวีขนำด 40 และ 32 นิ้ว ครบครันด้วยประสบกำรณ์
มลัตมิเีดยี เตม็อิม่ทกุอำรมณ์กบัควำมละเอยีดหน้ำจอแบบ HD 
Ready/Full HD ให้สำมำรถท่องโลกอินเทอร์เน็ตได้ไม่สะดุด
ด้วยหน่วยควำมจ�ำแรม (RAM) ขนำด 1 GB ผ่ำน Wireless 
LAN/LAN connection ท่ีเชื่อมต่อกับโลกออนไลน์ได้อย่ำง
ง่ำยดำย สำมำรถเชื่อมต่อกับคีย์บอร์ดและเมำส์ภำยนอกได้ 
พร้อมตอกย�้ำควำมโดดเด่นของ “อัลทรอน” ด้วย UI (user 
interface) ที่เป็นเอกลักษณ์ใช้งำนง่ำย ครบครันด้วยช่องต่อ 
USB และ HDMI (High Definition Multimedia Interface) 
รองรับกำรชม Digital TV (ดิจิทัลทีวี) โดยไม่ต้องเชื่อมต่อกับ 
Set-Top Box พร้อมกำรรับประกันถึง 3 ปีเต็ม รำคำปกติ 
11,590 และ 8,590 บำท 

Sony Xperia XZ Premium
สมำร์ทโฟนที่มำพร้อมกับหน้ำจอ 4K HDR (3840x2160 

พิกเซล) โดดเด่นในด้ำนกำรถ่ำยภำพด้วยฟีเจอร์ Motion Eye 
ใหม่ล่ำสุด ที่มีควำมสำมำรถในกำรตรวจวัดและคำดกำรณ์
ควำมเคลื่อนไหว พร้อมเก็บภำพล่วงหน้ำได้ถึง 4 ภำพในเวลำ
เสี้ยววินำทีก่อนกดปุ่มชัตเตอร์ อีกทั้งยังรองรับกำรถ่ำยวิดีโอ
แบบ Super Slow Motion ที่ควำมเร็วสูงถึง 960 เฟรมต่อ
วินำที (fps) บนควำมละเอียดระดับ 720p ถือเป็นสมำร์ท
โฟนรุน่แรกท่ีมกีำรฝังหน่วยควำมจ�ำไว้ภำยในกล้อง เพือ่ช่วยลด
ระยะเวลำในกำรถ่ำยภำพให้สัน้ลง เรยีกได้ว่ำสำมำรถถ่ำยภำพ
ได้อย่ำงคมชัดและรวดเร็วทันใจยิ่งขึ้น ขับเคลื่อนด้วยชิปเซต 
ประมวลผล Qualcomm Snapdragon 835 และหน่วยควำม
จ�ำแรม (RAM) ขนำด 4 GB

Garmin Forerunner 935 
นำฬิกำไตรกีฬำ Garmin Forerunner 935 คือ นำฬิกำ

มัลติสปอร์ตที่มีฟังก์ชันคล้ำย Garmin Fenix 5 แต่เบำกว่ำ
และถูกกว่ำ นอกจำกนั้นยังมีระบบ GPS ติดตั้งบนตัวเรือนที่มี
รูปแบบกำรดีไซน์ที่น�้ำหนักเบำและสวมใส่สบำยตลอดวัน โดย
รุ่น 935 นี้ยังสำมำรถใช้งำนร่วมกับสำยรัด QuickFit ส่วน
แบตเตอรี่ใช้งำนได้สูงสุด 21 ชั่วโมงในโหมด GPS และ 44 
ชั่วโมงในโหมดประหยัดแบตเตอรี่ UltraTrac ดังนั้นเมื่อใช้งำน
ในลกัษณะนำฬิกำอจัฉรยิะแบบวนัต่อวนั จะใช้งำนได้นำนถงึ 2 
สัปดำห์ต่อกำรชำร์จครั้งเดียว



ไอ
เท

็ม
เด

็ด

ไอ
เท

็ม
เด

็ด

ไอเท็
ม

เด
็ด

ไอเท็มเด็ด

ไอเท็มเด็ด

ไอ
เท

็ม
เด็ด

ส่วนต่าง/เดือน

ส่วนต่าง/เดือน

ส่วนต่าง/เดือน

ส่วนต่าง/เดือน
ส่วนต่าง/เดือน

ส่วนต่าง/เดือน

28

จำกกำรส�ำรวจควำมคิดเห็นของผู้บริโภค โดยสินเชื่อเพื่อคนมีรถ 
“คำร์ ฟอร์ แคช” พบว่ำ เมือ่ถงึครำทีต้่องกำรเงนิสดมำใช้จ่ำยตำมควำม
จ�ำเป็น คนส่วนใหญ่มกันกึถงึสนิเชือ่ทีไ่ม่มหีลกัทรพัย์ค�ำ้ประกนั ซึง่มกัมำ
พร้อมกบัอตัรำดอกเบีย้สงูลิว่ โดยลมืนกึไปว่ำยงัมสีนิเชือ่อกีประเภททีอ่ยู่
ใกล้ตวัแต่มกัถกูลมืเลอืน นัน่กค็อืสนิเชือ่เพ่ือคนมรีถ ซึง่สนิเชือ่ประเภทนี ้
มีอัตรำดอกเบี้ยที่ต�่ำกว่ำมำก โดยบำงรำยอำจต�่ำถึง 0.27% ต่อเดือน* 

มำดูกันดีกว่ำว่ำดอกเบี้ยต�่ำช่วยประหยัดค่ำใช้จ่ำยในแต่ละเดือนได้
มำกแค่ไหน และสำมำรถแปลงเงินส่วนต่ำงจำกดอกเบี้ยต่อเดือนเป็น
ไอเท็มเด็ดโดนใจอะไรได้บ้ำง

*รายละเอียดเพิ่มเติม คลิก www.car4cash.com  

Trend

“ดอกเบี้ยต�่า” ให้อะไรมากกว่าที่คิด

วงเงิน 
100,000 บาท

วงเงิน 
140,000 บาท

วงเงิน 
170,000 บาท

วงเงิน 
200,000 บาท

วงเงิน 
270,000 บาท

600 บาท

840 บาท1,020 บาท

1,200 บาท

1,620 บาท 2,040 บาท

“ลาเต้/คาปูชิโน”

เพิ่มควำมฟิตให้ทุกเช้ำวันท�ำงำน
ด้วยกำแฟเย็นหรือร้อน
จัดไปทั้งเดือน 15 แก้ว

“เสื้อทีมชาติไทย 2 ตัว”

พร้อมนั่งติดขอบสนำมเชียร์
ทีมชำติไทยไม่มีสะดุดในทุกฤดู

“ตั๋วหนัง 6 ใบ”

สำยเปย์ก็ยังสำมำรถควงแฟน
ไปดูหนังได้แบบสวีตถึง 3 รอบ

“ตั๋วเครื่องบินโลว์คอสต์”

ตั้งตำรอพร้อมช้อนซื้อตั๋วโปรโมชั่น
สำยกำรบินโลว์คอสต์

ติดปีกเที่ยวในประเทศสบำยๆ

“ธีมปาร์คโลกพันปีกลางกรุง”

ยกครอบครัวไปตะลุยโลกพันปีที่เป็นทั้ง
พิพิธภัณฑ์และธีมปำร์คไดโนเสำร์

แห่งเดียวในเมืองไทย

“ลิปสติก 4 แท่ง”

สวยพร้อมรับทุกสถำนกำรณ์ 
ทำวนไปทั้งเนื้อแมท ครีม 

หรือกลอส

วงเงิน 
340,000 บาท
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Auto Gadget : MarineMaster

ปัญหำหนึ่งส�ำหรับรถยนต์เก่ำที่มีอำยุมำกกว่ำ 10 ปีขึ้นไป 
คือ กำรเพิ่มควำมสะดวกสบำยในกำรถอยรถด้วยภำพที่ส่งมำ
จำกกล้องมองหลัง เหตุก็ด้วยเม่ือสิบกว่ำปีก่อน ระบบกล้อง
มองหลงัยงัคงเป็นเรือ่งไกลตวั และไม่ได้เป็นอปุกรณ์มำตรฐำน
ที่มีกำรติดตั้งให้พร้อมใช้มำจำกโรงงำน ผิดกับปัจจุบันท่ีกล้อง
มองหลังกลำยเป็นฟังก์ชันมำตรฐำนที่จะขำดไม่ได้ในรถยนต์
แทบทุกรุ่น ทว่ำด้วยเทคโนโลยีที่ก้ำวกระโดดก็ท�ำให้มีผู้ผลิต
หลำยรำยเล็งเห็นปัญหำนี้ และเริ่มพัฒนำระบบกล้องมองหลัง
ส�ำหรบัเป็นอปุกรณ์แยกขำยพเิศษ เพือ่ให้รถยนต์รุน่เก่ำรวมทัง้
รุ่นใหม่ที่อำจจะไม่ได้ติดต้ังระบบกล้องมองหลังมำจำกโรงงำน 
สำมำรถติดตั้งกล้องมองหลังเพิ่มเติมได้อย่ำงง่ำยดำย โดยมี
เว็บไซต์ ช่องทำงออนไลน์ เป็นตลำดใหญ่ของกำรซื้อขำยกล้อง
มองหลัง ซึ่งแต่ละแบรนด์ก็มีมำตรฐำน คุณภำพ และรำคำที่
แตกต่ำงกันออกไป

ส�ำหรบัชดุอปุกรณ์กล้องมองหลงันัน้ประกอบด้วยตวักล้องที่
ด้ำนท้ำยรถและจอมอนเิตอร์ด้ำนหน้ำ ทว่ำในตลำดซือ้ขำยกลบั
มีให้เลือกช็อปทั้งแบบขำยแยกเฉพำะตัวกล้องเพียงอย่ำงเดียว 
รำคำหลักร้อยบำทปลำยๆ ไปจนถึงชุดกล้องมองหลังแบบครบ
เซต รวมทั้งตัวกล้องที่ติดตั้งด้ำนท้ำย ไปจนถึงจอมอนิเตอร์ ซึ่ง
ก็มีให้เลือกอีกเช่นกันว่ำจอมอนิเตอร์จะเป็นชุดเดียวกับกระจก
มองหลังหรือเป็นชุดมอนิเตอร์ติดต้ังแยกต่ำงหำก ในส่วนของ
กำรเชื่อมต่อกล้องกับจอก็มีให้เลือกทั้งระบบกล้องมองหลัง
แบบเดิมที่จะต้องเดินสำย และแบบ Wireless หรือ ไร้สำย ซึ่ง
แน่นอนว่ำระดับรำคำก็จะขยับสูงขึ้นไปอีก

แม้กล้องมองหลังจะมีให้เลือกหลำยแบบ แต่สิ่งที่ควรถำม
ทกุครัง้ก่อนซือ้คอื กล้องรุน่นัน้มฟัีงก์ชนัเปิด-ปิดกำรท�ำงำนของ 
กล้องแบบอัตโนมัติผ่ำนกำรเข้ำเกียร์ถอยหลัง หรือต้องพึ่งพำ
สวิตช์เปิด-ปิดทุกครั้งที่ต้องกำรให้กล้องท�ำงำน ทั้งนี้ด้วย
พฤตกิรรมทัว่ไปของคนขบัรถซึง่มกัจะคุน้ชนิกบัระบบกล้องมอง
หลงัทีแ่สดงภำพสูห่น้ำจอมอนเิตอร์ทนัททีีเ่ข้ำเกยีร์ถอยหลงั ดงั
นัน้หำกไม่ระวงัและซือ้กล้องบำงรุน่ทีต้่องกดสวติช์เปิด-ปิด ทกุ
ครั้งก็อำจจะท�ำให้เกิดควำมหงุดหงิดในระหว่ำงกำรขับขี่ได้

อีกสิ่งท่ีคุณควรใส่ใจคือกำรเดินสำยของช่ำงนั้นต้องมีควำม
ใส่ใจและประณีต เพรำะมิเช่นนั้นอำจจะท�ำให้ระบบไฟฟ้ำของ
ตัวรถพลอยเกิดปัญหำขึ้นได้ ข้อสุดท้ำยคือกำรทดลองใช้และ
ท�ำควำมคุ้นเคยกับระยะของเส้นสีเหลือง แดง และเขียว ซึ่ง
ปรำกฏอยู่บนจอมอนิเตอร์ 

อย่ำลืมว่ำนี่คือกำรติดตั้งกล้องมองหลังในรูปแบบของ
อปุกรณ์เพิม่เตมิ ซึง่คณุภำพและมำตรฐำนในกำรบอกระยะอำจ
ไม่แม่นย�ำเท่ำรถยนต์ที่ติดตั้งกล้องมองหลังมำจำกโรงงำน แต่
นั่นก็ไม่ใช่ปัญหำหำกมีกำรทดลองขับและวัดระยะของเส้นบน
จอมอนิเตอร์ในระดับต่ำงๆ เพื่อให้ทรำบถึงระยะห่ำงท่ีแท้จริง 
และป้องกันกำรเกิดอุบัติเหตุที่อำจเกิดขึ้น เพรำะภำพท่ีแสดง
ผลนั้นไม่ตรงกับระยะจริงที่เห็นนอกเลนส์กล้อง

ติดกล้องมองหลัง 
ความปลอดภัยที่รถเก่าก็ท�าได้
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“กรุงศรี ออโต้” ประกาศผลการด�าเนินงานครึ่งปีแรกโต 15% 
เตรียมรุกตลาดครึ่งปีหลังสร้างประสบการณ์ไร้รอยต่อ

คุณไพโรจน์ ชื่นครุฑ ประธำนคณะเจ้ำหน้ำท่ีด้ำนธุรกิจสินเชื่อ
ยำนยนต์ ธนำคำรกรุงศรีอยุธยำ จ�ำกัด (มหำชน) เปิดเผยถึงผลกำร
ด�ำเนินธุรกิจครึ่งปีแรกของกรุงศรี ออโต้ ว่ำ 

“ผลการด�าเนินงานในครึ่งปีแรก 2560 ของกรุงศรี ออโต้ เติบโต

ต่อเนือ่งตามเป้าหมาย โดยมมีลูค่ายอดสนิเชือ่ใหม่อยูท่ี ่77,900 ล้านบาท 

เพิม่ขึน้จากช่วงเดยีวกนัของปีก่อน 15% ซึง่สงูกว่าตลาดสนิเชือ่ยานยนต์ที่

เติบโต 10% ทั้งนี้ ปัจจัยขับเคลื่อนความส�าเร็จในครึ่งปีแรกคือผลิตภัณฑ์

สินเชื่อรถยนต์ใหม่ ซึ่งได้วางกลยุทธ์การเติบโตที่ชัดเจนผ่านผลิตภัณฑ์

และบริการที่ตรงจุด ตลอดจนผสานประโยชน์กลุ่มธุรกิจในเครือกรุงศรี 

เพื่อตอบโจทย์คู่ค้าครบวงจร นอกจากนี้ สินเชื่อ ‘คาร์ ฟอร์ แคช’ ยัง

สามารถครองต�าแหน่งแบรนด์อนัดบัหนึง่ส�าหรบัผลติภณัฑ์สนิเชือ่เพือ่คนมรีถ ด้วยแคมเปญการตลาดทีโ่ดดเด่นและตรงกบัความ

ต้องการของลูกค้า โดยในปีนี้ กรุงศรี ออโต้ ได้ให้ความส�าคัญกับการมุ่งยกระดับบริการผ่านทุกช่องทางเพื่อสร้างประสบการณ์

ที่ไร้รอยต่อ โดยเตรียมน�าสมาร์ตแพลตฟอร์มและเทคโนโลยีดิจิทัลมาใช้ในกระบวนการภายในเพื่อการอนุมัติสินเชื่อที ่

รวดเร็วขึ้น และเตรียมน�าเสนอผลิตภัณฑ์รูปแบบใหม่ให้กับตลาดสินเชื่อยานยนต์ภายในสิ้นปีนี้ โดยเชื่อมั่นว่าจะสามารถเพิ่ม

ส่วนแบ่งการตลาดเป็น 25% ตามที่ได้ตั้งไว้”

ทั้งนี้ กรุงศรี ออโต้ ได้ปรับเป้ำหมำยกำรเติบโตของปี 2560 โดยตั้งเป้ำยอดสินเชื่อใหม่อยู่ที่ 150,000 ล้ำนบำท จำกเดิม 
140,000 ล้ำนบำท และยอดสินเชื่อคงค้ำงรวมที่ 310,000 ล้ำนบำท คิดเป็นกำรเพิ่มขึ้น 11% เมื่อเทียบกับปีที่ผ่ำนมำ

รางวัล Asian Banking and Finance Awards 2017 
การันตีความส�าเร็จ “กรุงศรี ออโต้” ด้านนวัตกรรม 

ผ่ำนไปแล้วส�ำหรับงำนประกำศผลรำงวัล Asian Banking and Finance Awards 
2017 ซ่ึงเป็นรำงวัลระดับนำนำชำติ จัดขึ้นที่ประเทศมำเลเซีย มอบให้แก่องค์กร
ที่สร้ำงสรรค์นวัตกรรมอันโดดเด่นและขับเคลื่อนกำรเติบโตขององค์กร โดยในปีนี้ 
“กรุงศรี ออโต้” ผู้น�ำธุรกิจสินเชื่อยำนยนต์ครบวงจร เครือธนำคำรกรุงศรีอยุธยำ 
จ�ำกัด (มหำชน) สำมำรถคว้ำรำงวัลชนะเลิศมำครองได้ถึง 2 รำงวัล ได้แก่ รำงวัล
ชนะเลิศด้ำนแคมเปญสินเชื่อยำนยนต์แห่งปี (Automotive Lending Initiative of the 
Year) จำกแคมเปญ “บิ๊ก ไบค์ ลอยลม” และแคมเปญโฆษณำแห่งปี (Advertising 
Campaign of the Year) จำก “ฟอร์ม ป๋ำ ป๋ำ” ที่กวำดรำงวัลใหญ่ด้ำนโฆษณำจำก
หลำยเวทีระดับนำนำชำติมำแล้ว ทั้งนี้ กรุงศรี ออโต้ เป็นแบรนด์สินเชื่อยำนยนต์จำก
ประเทศไทยเพียงหนึ่งเดียวที่ได้รับรำงวัลครั้งนี้

ครบรอบ 76 ปี สถาปนากรมการขนส่งทางบก
เนื่องในโอกำสครบรอบ 76 ปี กำรสถำปนำกรมกำรขนส่งทำงบก  

คุณไพโรจน์ ชื่นครุฑ ประธำนคณะเจ้ำหน้ำที่ด้ำนธุรกิจสินเชื่อยำนยนต์ 
ธนำคำรกรุงศรีอยุธยำ จ�ำกัด (มหำชน) ได้ส่งมอบสื่อประชำสัมพันธ์
อเิลก็ทรอนกิส์ระบบคอมพิวเตอร์ทัชสกรนีท่ีได้รบักำรอปัเกรดให้ทันสมยัยิง่ขึน้
จ�ำนวน 9 เครือ่งให้แก่กรมกำรขนส่งทำงบก เพือ่ยกระดบักำรให้บรกิำร พร้อม
อ�ำนวยควำมสะดวกให้ประชำชนสำมำรถเข้ำถงึข้อมลูด้ำนกำรต่อทะเบยีน ช�ำระ
ภำษ ีและท�ำใบขบัขีไ่ด้อย่ำงรวดเรว็ยิง่ขึน้ โดยมคีณุณนัทพงศ์ เชดิช ูรองอธบิดี
กรมกำรขนส่งทำงบก ฝ่ำยปฏบิตักิำร เป็นผูร้บัมอบ เมือ่วนัที ่11 สงิหำคม 2560

คุณไพโรจน์ ชื่นครุฑ (ที่สองจากซ้าย) ประธานคณะเจ้าหน้าที่

ด้านธุรกิจสินเชื่อยานยนต์ ธนาคารกรุงศรีอยุธยา จ�ากัด 

(มหาชน) ส่งมอบระบบคอมพิวเตอร์ทัชสกรีน โดยมีคุณ

ณันทพงศ์ เชิดชู (ที่สามจากซ้าย) รองอธิบดีกรมการขนส่ง

ทางบก ฝ่ายปฏิบัติการ เป็นผู้รับมอบ



กรุงศรี ออโต้
สาขาธุรกิจยานยนต์
ทั่วประเทศ

เจ้าของ
ฝ่ำยสื่อสำรองค์กรและประชำสัมพันธ์ ธุรกิจสินเชื่อยำนยนต์ ธนำคำรกรุงศรีอยุธยำ จ�ำกัด (มหำชน)
โทร. 02-708-8130-3 อีเมล : krungsriauto@krungsri.com

ร่วมสร้างสรรค์เนื้อหาและศิลปกรรมโดย
บริษัท เปเปอร์คอรัส จ�ำกัด โทร. 08-1513-4971, 08-1919-5315 อีเมล : paperchorus@hotmail.com

krungsriauto.com

ภาค 1 โครำช  440/12-14 ถ.มิตรภำพ-หนองคำย ต.ในเมือง อ.เมือง จ.นครรำชสีมำ 30000 โทร. 044-426-400 แฟกซ์ 044-426-499
อุบลรำชธำนี  941/24-25 ถ.ชยำงกูร ต.ในเมือง อ.เมือง จ.อุบลรำชธำนี 34000 โทร. 045-477-477 แฟกซ์ 045-477-400-1
ศรีสะเกษ  276/14 หมู่ที่ 8 ต.โพธิ์ อ.เมือง จ.ศรีสะเกษ 33000 โทร. 045-614-744 แฟกซ์ 045-614-750
สุรินทร์  966/9 ถ.หลักเมือง ต.ในเมือง อ.เมือง จ.สุรินทร์ 32000 โทร. 044-515-511 แฟกซ์ 044-515-650
ปำกช่อง  680 ถ.มิตรภำพ ต.ปำกช่อง อ.ปำกช่อง จ.นครรำชสีมำ 30130 โทร.044-316-812, 044-316-815 แฟกซ์ 044-316-814
ยโสธร  109 ถ.อุทัยรำมฤทธิ์ ต.ในเมือง อ.เมือง จ.ยโสธร 35000 โทร. 045-712-319 แฟกซ์ 045-712-320
ชัยภูมิ 141/20 หมู่ที่ 6 ถ.ชัยภูมิ-สีคิ้ว ต.ในเมือง อ.เมือง จ.ชัยภูมิ 36000 โทร. 044-816-150 แฟกซ์ 044-816-152

ภาค 2 หำดใหญ่  59/25, 27 ถ.จุติอนุสรณ์ ต.หำดใหญ่ อ.หำดใหญ่ จ.สงขลำ 90110 โทร. 074-222-400 แฟกซ์ 074-222-400 ต่อ 118
สุรำษฎร์ธำนี  141/89-90 ถ.กำญจนวิถี ต.บำงกุ้ง อ.เมือง จ.สุรำษฎร์ธำนี 84000 โทร. 077-916-400 แฟกซ์ 077-916-499
นครศรีธรรมรำช  44 ถ.พัฒนำกำรคูขวำง ต.ในเมือง อ.เมือง จ.นครศรีธรรมรำช 80000 โทร. 075-305-400 แฟกซ์ 075-305-499
ตรัง  117/8-9 หมู่ที่ 2 ต.โคกหล่อ อ.เมือง จ.ตรัง 92000 โทร. 075-201-400 แฟกซ์ 075-201-499
ภูเก็ต  58/10-11 หมู่ที่ 6 หมู่บ้ำนเพิ่มสินธำนี ต.รัษฎำ อ.เมือง จ.ภูเก็ต 83000 โทร. 076-361-400 แฟกซ์ 076-361-402, 076-361-499
กระบี่  235/7-8 หมู่ที่ 11 ถ.เพชรเกษม ต.กระบี่น้อย อ.เมือง จ.กระบี่ 81000 โทร. 075-650-777 แฟกซ์ 075-650-780

ภาค 3 ชลบุรี  51/11-12 หมู่ที่ 2 ต.เสม็ด อ.เมือง จ.ชลบุรี 20000 โทร. 038-103-400 แฟกซ์ 038-103-499
ระยอง  002/2-3 ถ.สุขุมวิท ต.ท่ำประดู่ อ.เมือง จ.ระยอง 21000 โทร. 038-997-400 แฟกซ์ 038-997-499
สระบุรี  88/12-13 ถ.สุดบรรทัด ต.ปำกเพรียว อ.เมือง จ.สระบุรี 18000 โทร. 036-3343-400 แฟกซ์ 036-343-499
ปรำจีนบุรี  47/1 ถ.ปรำจีนตคำม ต.หน้ำเมือง อ.เมือง จ.ปรำจีนบุรี 25000 โทร. 037-215-355 แฟกซ์ 037-215-360
ฉะเชิงเทรำ 5/1 ถ.เปรมประชำ ต.หน้ำเมือง อ.เมือง จ.ฉะเชิงเทรำ 24000 โทร. 038-513-219 แฟกซ์ 038-513-218
จันทบุรี  181 ถ.ขวำง ต.ตลำด อ.เมือง จ.จันทบุรี 22000 โทร. 039-322-161 แฟกซ์ 039-322-160

ภาค 4 เชียงใหม่  160/1 ถ.เชียงใหม่-ล�ำปำง ต.ป่ำตัน อ.เมือง จ.เชียงใหม่ 50300 โทร. 053-107-400 แฟกซ์ 053-107-499
นครสวรรค์  1311/22 หมู่ที่ 10 ต.นครสวรรค์ตก อ.เมือง จ.นครสวรรค์ 60000 โทร. 056-219-600 แฟกซ์ 056-219-699
พิษณุโลก  729/22-23 ถ.มิตรภำพ ต.ในเมือง อ.เมือง จ.พิษณุโลก 65000 โทร. 055-909-400 แฟกซ์ 055-909-499
ล�ำปำง  363, 365 ถ.ไฮเวย์ ล�ำปำง-งำว ต.สวนดอก อ.เมือง จ.ล�ำปำง 52100 โทร. 054-237-800 แฟกซ์ 054-237-899
เชียงรำย 188/23-24  หมู่ที่ 22 ต.รอบเวียง อ.เมือง จ.เชียงรำย 57000 โทร. 053-153-388 แฟกซ์ 053-153-390
ก�ำแพงเพชร  512, 514 ถ.เจริญสุข ต.ในเมือง อ.เมือง จ.ก�ำแพงเพชร 62000 โทร. 055-237-800 แฟกซ์ 055-237-899

ภาค 5 ขอนแก่น  272/18-19 หมู่ที่ 12 ถ.มิตรภำพ ต.เมืองเก่ำ อ.เมือง จ.ขอนแก่น 40000 โทร. 043-209-400 แฟกซ์ 043-209-499
ร้อยเอ็ด  49/6-7 ถ.เทวำภิบำล ต.ในเมือง อ.เมือง จ.ร้อยเอ็ด 45000 โทร. 043-619-400 แฟกซ์ 043-619-499
อุดรธำนี  119/11-12 หมู่ที่ 14 ต.หมำกแข้ง อ.เมือง จ.อุดรธำนี 41000 โทร. 042-215-400 แฟกซ์ 042-215-499
สกลนคร  390/15-16 หมู่ที่ 11 ถ.สกล-อุดร ต.ธำตุเชิงชุม อ.เมือง จ.สกลนคร 47000 โทร. 042-700-200 แฟกซ์ 042-700-219
เพชรบูรณ์  3/21 ถ.สำมัคคีชัย ต.ในเมือง อ.เมือง จ.เพชรบรูณ์ 67000 โทร. 056-713-155 แฟกซ์ 056-713-166
หนองคำย 038/2 หมู่ที่ 6 ถ.ประจักษ์ ต.ในเมือง อ.เมือง จ.หนองคำย 43000 โทร. 042-042-411-946-7, 042-411-949 แฟกซ์ 042-411-948
มุกดำหำร  12 ถ.วิวิธสุรกำร ต.มุกดำหำร อ.เมือง จ.มุกดำหำร 49000 โทร. 042-614-315 แฟกซ์ 042-614-312
กำฬสินธุ์ 297/1 ถ.เทศบำล 23 อ.เมือง จ.กำฬสินธุ์ 46000 โทร 043-811-325 แฟกซ์ 043-811-336
เลย 24/10 ถ.ร่วมจิตร ต.กุดป่อง อ.เมือง จ.เลย 42000 โทร. 042-811-502 แฟกซ์ 042-811-508

ภาค 6 ชุมพร  55/11 หมู่ที่ 1 ต.บ้ำนนำ อ.เมือง จ.ชุมพร 86190 โทร. 077-529-400 แฟกซ์ 077-529-499
นครปฐม  511 ถ.เทศำ ต.พระประโทน อ.เมือง จ.นครปฐม 73000 โทร. 034-245-400 แฟกซ์ 034-245-499
อยุธยำ  257/3 หมู่ที่ 5 ต.ไผ่ลิง อ.พระนครศรีอยุธยำ จ.อยุธยำ 13000 โทร. 035-735-400 แฟกซ์ 035-735-499
ปรำณบุรี  502/14-15 หมู่ที่ 2 ถ.เพชรเกษม ต.วังก์พง อ.ปรำณบุรี จ.ประจวบคีรีขันธ์ 77120 โทร. 032-825-515 แฟกซ์ 032-825-520
กำญจนบุรี  974/184 หมู่ที่ 3 ถ.แสงชูโต ต.ท่ำม่วง อ.ท่ำม่วง จ.กำญจบุรี 71110 โทร.034-613-054-9 แฟกซ์ 034-613-060
สุพรรณบุรี 64/23 ถ.เณรแก้ว ต.ท่ำพี่เลี้ยง อ.เมือง จ.สุพรรณบุรี 72000 โทร. 035-526-025 แฟกซ์ 035-526-027

กรุงเทพฯ นนทบุรี  74/35 หมู่ที่ 3 ต.บำงตลำด อ.ปำกเกร็ด จ.นนทบุรี 11120 โทร. 02-762-4224 แฟกซ์ 02-962-6691
หลักสี่  76/56 ถ.แจ้งวัฒนะ แขวงอนุสำวรีย์ เขตบำงเขน กรุงเทพฯ 10220 โทร. 02-762-4225 แฟกซ์ 02-970-1749
เยำวรำช  23/34-35 ถ.ตรีมิตร แขวงตลำดน้อย เขตสัมพันธวงศ์ กรุงเทพฯ 10100 โทร. 02-232-2999 แฟกซ์ 02-236-3132-3
บำงแค  8/28-29 หมู่ที่ 7 แขวงบำงแค เขตบำงแค กรุงเทพฯ 10160 โทร. 02-803-8000 แฟกซ์ 02-803-7813
บำงนำ  อำคำรบำงนำทำวเวอร์ เอ เลขที่ 2/3 หมู่ที่ 14 ถ.บำงนำตรำด กิโลเมตรที่ 6.5 ต.บำงแก้ว อ.บำงพลี จ.สมุทรปรำกำร 10540  
 โทร. 02-777-3555 แฟกซ์ 02-777-3783
บิ๊กซี บำงนำ  2CR 210 111 ถ.บำงนำ-ตรำด แขวงบำงนำ เขตบำงนำ กรุงเทพฯ 10260 โทร. 02-744-0515, 02-744-0305 แฟกซ์ 02-744-0516
บำงใหญ่  80/149 หมู่ที่ 6 หมู่บ้ำนบำงใหญ่ซิตี้ ถ.กำญจนำภิเษก ต.เสำธงหิน อ.บำงใหญ่ จ.นนทบุรี 11140 
 โทร. 02-595-0390 แฟกซ์ 02-595-0459
รำมอินทรำ  327, 329 ถ.รำมอินทรำ แขวงมีนบุรี เขตมีนบุรี กรุงเทพฯ 10510 โทร. 02-918-0133-5 แฟกซ์ 02-918-0260-1




